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Durante 2021 BME Growth estd te-
niendo una gran actividad. En lo que
va de ano se han incorporado a este
mercado empresas de diversos sec-
tores: telecomunicaciones, electrd-
nica y software, energias renovables,
fabricacion y montaje de bienes de
equipo, medios de comunicacion,
otros servicios y Socimis.

En la primera mitad de anfo se han
incorporado  once  nuevas  em-
presas: Arteche, Parlem Telecom,
EiDF, Endurance Motive, Llorente y
Cuenca y Aeternal Mentis y las SO-
CIMis Adriano Care, Inbest Prime IV,
Inbest Prime VI e Inbest Prime VIil.
Con estas nuevas incorporaciones en
BME Growth cotizan 127 companias.

La Bolsa de las pymes
ofrece a las empresas
financiacion,
liquidez, visibilidad,
profesionalizacion

y una valoracion
transparente y diaria

La Bolsa de las pymes ofrece a las
empresas financiacion, liquidez, visi-
bilidad, profesionalizacion y una valo-
racion transparente y diaria.

Un conjunto de ventajas para poder
ser mds competitivos. Pero cada em-
presa accede al mercado por distin-
tos motivos.

Detallomos a continuacion, en palo-
bras de los maximos responsables de
las ultimas empresas incorporadas,
cudl ha sido el motivo principal que
les ha traido a BME Growth.

Alex Arteche,
Presidente y
CEO de Arteche

Su actividad se centra en el sector
eléctrico, desde la generacion hasta
la distribucion, especializdndose en
la industria de equipos, componen-
tes y soluciones eléctricas explicar:
"Este hito no es un fin, sino un me-
dio; un medio para impulsar nuestro
crecimiento y mejordr nuestro posi-
cionamiento y, de esta forma, poder
seguir respondiendo, con eficiencia,
responsabilidad y agilidad, a los re-
tos del sector energético y de una
sociedad en constante transforma-
cion, todo ello, sin renunciar a nuestra
esencia porgue seguimos siendo una
empresa familiar con vocacion inter-
nacional, cada vez mds competitiva
y sostenible”.

BME Growth

Ernest
Pérez-Mas,
CEO de Parlem
Telecom

Operadora catalana gque ofrece ser-
vicios integrales de telecomunica-
ciones, tanto para particulares como
para empresas afirma que su incor-
poracion a BME Growth les permi-
te‘realizar ampliaciones de capital sin
discutir valoraciones de la compariia,
crecer rapidamente con operaciones
corporativas y acudir a financiacion
de una manera mds rapida y barata”.

parlem

telecom

Lideres en crecimiento empresarial 2021 CEPYMES00 | 029



BME GROWTH

CEPYMESO00 |

Fernando
Romero
Martinez,
CEO de EiDF

Energia, Innovacion y  Desarrollo
Fotovoltaico especializada en ins-
talaciones de energia solar foto-
voltaica, afirma que su salida a BME
Growth era un objetivo desde hace
anes. “En 2016 hicimos un plan de ne-
gocio 2016-2020 que cumplimos. En
el 2020, iniciamos nuevas unidades
de negocio, la comercializacion y la
generacion. La generacion es muy in-
tensiva en capital. Teniamos dos op-
ciones, financiacion bancaria o BME
Growth, esta Ultima ademas de apor-
tar capital nos da visibilidad, transpa-
rencia y profesionalizacion. Para EiDF
COMO MaArca es muy importante”.

% EDFsoLar

BME Growth se consolida como el mercado de las pymes

Ander Muelas,
' Presidente

de Endurance

Motive

| Disena y fabrica baterfas de ion litio
para sectores claves en la descar-
bonizacidn del transporte. En su caso,
"la decisidbn sobre todo fue por Id
notoriedad. Al final nuestros clientes
son grandes fabricantes y concesio-
narios de vehiculos de manutencion
industrial, van a ser astilleros cuan-
do lleguemos a la parte naval, van
a ser fabricantes de furgonetas de
vehiculos eléctricos y motocicletas,
y entendemos que este tipo de fo-
bricante y concesionarios para estar
cerca de ellos necesitan una noto-
riedad que les de tranquilidad en el
sentido de que somos una empresa
cotizada. Ademdas, al estar regulados,
toda nuestra gestidn esta vigilada
por un tercero, en un entorno publico
de Mercado para mayor tranquilidad.
Estos clientes quieren relaciones a
muy largo plazo”.

endurance
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Ral Arbeola,
Director de
Servicios
Corporativos de
Miogroup

Media  Investment  Optimization,
consultora estratégica en la inte-
gracidn de servicios de marketing y
transformaciéon  digital explica que
decidieron incorporarse al merca-
do"bdsicamente por tres razones: la
primerg, una forma diferente de fi-
nanciar nuestro crecimiento inorgdé-
nico; la segunda, por la autoridad que
tiene un mercado como BME Growth
en el que estamos a la vista de todo
el mundo, y la tercera, porque es el
mecanismo de retencion de talen-
to haciéndoles formar parte real de
Miogroup”.

MIOGROUP



José Antonio
Llorente,
Presidente
de LLYC

Liorente y Cuenca, firma global de
consultoria de comunicacion y asun-
tos publicos sefala que “buscamos
inversores y capital con los que finan-
ciar el crecimiento de la compania.
Tenemos un plan ambicioso para
duplicar el tamafo de nuestra em-
presa en los préximos 4 o 5 afios y
queremos hacerlo via adquisiciones.
Estamos interesados en comprar ne-
gocios en nuestros mercados claves
pero especializados en tecnologia, en
marketing digital y creatividad”

LLYC

Como se puede comprobar, cada
empresda se ha planteado el acceso
al mercado con un objetivo particu-
lar aungue el objetivo comun a todas
ellas debe ser el cumplimiento det
plan de negocio anunciado y estar
comprometidos con la transparen-
cia e informacién con los inversores y
el mercado. Las nuevas incorporacio-
nes han elevado el atractivo de BME
Growth en los Ultimos meses.

Si el primer semestre de 2021 ha sido
un buen arno en cuanto ¢ nuevas in-
corporaciones de empresas también
lo ha sido en cuanto a operaciones
de ampliaciones de capital, dinera-
rias y no dinerarias, con un total de 26
operaciones.

La capitalizacion
conjunta de las
empresas de BME
Growth a 31 de julio
alcanzé los 17.493
millones de euros

Un hito importante en este semestre
ha sido la OPA de Atrys Health sobre
Aspy Global Services. En enero Atrys
anuncié el lanzamiento de una oferta
de adquisicion de la totalidad de las
acciones de Aspy, empresa también
cotizada en BME Growth, que con-
cluyd con éxito en el mes de mayo
tras obtener el apoyo del 99,75% de
los accionistas de Aspy. Santiago de
Tortes, Presidente de Atrys Health,
confirmé el éxito de la opa y senald
que “la incorporacion de Aspy a Atrys
va a permitir seguir creciendo en to-
das las lineas de negocio y entrar de
forma decidida en el édmbito de la
prevencion sanitario. De esta manera
Atrys incorpora el @rea de preven-
cién a sus actividades de diagnésti-
co y tratamiento y seguiré impulsan-

BME Growth

do su estrategia de crecimiento tanto
orgdnico como inorgdénico”.

Este ritmo de incorporaciones estd
consolidando  este mercado en
cuanto a tamano, nidmero de ope-
raciones v liquidez. La capitalizacion
conjunta de las empresas de BME
Growth a 31 de julio alcanzd los 17.493
millones de euros. Solo las empresas
en expansion sumaban a finales de
julio una capitalizacion de 4.493 millo-
nes de euros, cudtro veces la de 2016
y dos veces la del afio 2020.

BME Growth, ano tras ano, ha con-
seguido ganar e incrementar la con-
fionza de los inversores minoristas
e institucionales, family offices,
fondos y banca privada que han
tomado posiciones en companias
tecnologicas, renovables y de salud.
Este mercado es muy atractivo para
inversores a largo plazo que acom-
paniardn d las empresas en su creci-
miento y podrdn obtener la revalori-
zacion del negocio.

Para las pymes, BME
Growth es la opcion
para convertirse en
una gran empresay
poder tener acceso a
cotizar en la Bolsa
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