
Castelló, 20 de abril de 2021

Soluciones Cuatroochenta, S.A. (en adelante, “Cuatroochenta”, “Grupo
Cuatroochenta”, la “Compañía”, la “Sociedad” o el “Grupo”), en virtud de lo
dispuesto en el artículo 17 del Reglamento (UE) no 596/2014 sobre abuso de
mercado y en el artículo 228 del Texto Refundido de la Ley del mercado de
Valores, aprobado por el Real Decreto Legislativo 4/2015, de 23 de octubre y
disposiciones concordantes, así como la Circular 3/2020 del segmento BME
Growth de BME MTF Equity, por la presente se comunica al mercado la siguiente:

Otra Información Relevante
CONVOCATORIA PRESENTACIÓN RESULTADOS 2020

Según se informó en la Otra Información Relevante publicada el pasado 14 de
abril de 2021, Cuatroochenta celebrará hoy la presentación online de sus
resultados financieros correspondientes al ejercicio 2020 a las 12:00 con la
intervención de los representantes de la compañía:

● Vicente Montesinos, Presidente del Consejo de Administración.
● Alfredo R. Cebrían, CEO y cofundador de Cuatroochenta.
● David Osuna, Chief Financial Officer.

La presentación se realizará en streaming a través de Youtube con la posibilidad
de que se formulen preguntas a través del chat, las cuales serán respondidas en
directo al finalizar las intervenciones, a través del siguiente enlace:

https://youtu.be/CvqdGppt5J0

https://youtu.be/CvqdGppt5J0


Adjuntamos la presentación que será empleada durante el evento.

De conformidad con lo dispuesto en la Circular 3/2020 de BME Growth, se hace
constar que la información comunicada por la presente ha sido elaborada bajo la
exclusiva responsabilidad de la Sociedad y sus administradores.

Atentamente,

Consejero Delegado de Soluciones Cuatroochenta, S.A.

D. Alfredo Raúl Cebrián Fuertes
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Vicente Montesinos 
(Presidente)

millones de euros

2020, un punto de inflexión para Cuatroochenta
+ Año marcado por el COVID que no modificó los planes de Cuatroochenta.

+ Ampliación de capital previa a salida con una sobredemanda de 6 veces la 
oferta

+ Incorporación a BME Growth exitosa

+ Cumplimiento de planes de crecimiento Orgánico y consecución de las 
operaciones de M&A previstas

+ Duplicamos nuestro tamaño y capacidad

+ Gracias a nuestros resultados, aceleramos nuestros planes de inversión y 
crecimiento



Vicente Montesinos 
(Presidente)

millones de euros

Gobierno corporativo estable y alineado



Una historia de cumplimiento...

Vicente Montesinos 
(Presidente)

Objetivos fijados en 2017 
(Presentación Entorno Pre Mercado BME)

5
INGRESOS 2019

millones de euros

1
EBITDA 2019

millones de euros

SALIDA A BME 
Growth 

Antiguo MAB
 en el horizonte 

de 3 años

Objetivos fijados en 2019 
(DIIM)

7
INGRESOS 2020

millones de euros

1,4
EBITDA 2020

millones de euros



y resultados*

Vicente Montesinos 
(Presidente)

2018 2019 2020

1,8M

5,9M

11,7M

2018 2019 2020
192k

1,1M

1,6MIngresos 
(millones de euros)

EBITDA 
Recurrente
(millones de euros)

* Cifras proforma incluyendo Asintec y Sofistic desde 1 de enero de 2019 e incluyendo Ekamat y Sofistic Colombia desde 1 de enero de 2020.



+ Equipo de 200 personas orientado a la calidad y el desarrollo del talento

+ Portfolio de producto propio dirigido a sectores estratégicos y actividades 
clave

+ Capacidad financiera y posicionamiento para seguir sumando e integrando 
empresas y productos rentables y escalables

+ El objetivo de ser referentes a nivel internacional por nuestros productos y 
servicios de software empresarial y ciberseguridad

Preparados para el siguiente nivel

Vicente Montesinos 
(Presidente)



Infraestructura de la Empresa

Gestión de Equipos y RRHH

Desarrollo de Tecnología

Compras

Cadena de 
Suministro Operaciones Logística de 

Salida
Marketing y 

Ventas Servicio
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Actividades Primarias

Digitalizando la Cadena de Valor 

“Los clientes no compran 
productos o servicios, compran 
soluciones”

Alfredo R. Cebrián
(CEO)



Alfredo R. Cebrián
(CEO)

Visión Holística: Business Performance Techs (BPT)

Solución Core
(ERP)

Soluciones Orientadas a 
Microservicios

Plataformas de Gestión de 
Actividades y Recursos Desarrollos a Medida

Business Intelligence

Ciberseguridad



Alfredo R. Cebrián
(CEO)

Solución Core
(ERP)

Soluciones Orientadas a 
Microservicios

Plataformas de Gestión de 
Actividades y Recursos Desarrollo a Medida

Business Intelligence

Ciberseguridad
Inversión Orgánico

Inversión M&A

Inversión Mixto



Alfredo R. Cebrián
(CEO)

Impacto en Optimización de 
Procesos

Nuestra suite de producto caracterizada por:

Centrada en Actividades 
Clave para la operativa 

empresarial

Filosofía de Microservicios y 
modelo SAAS

Integrada con las 
principales plataformas 

tecnológicas
Interoperable

Orientada a la 
Automatización e 

Inteligencia



Alfredo R. Cebrián
(CEO)

3
2019

13

2020

Suite Productos Cuatroochenta 

10 Soluciones 
Incorporadas a lo 
largo de 2020



Suite Productos Cuatroochenta 
FIELD SERVICES FACILITY SERVICES GESTIÓN DE FLOTAS



Suite Productos Cuatroochenta 
GESTIÓN DOCUMENTAL Y ARCHIVO GESTIÓN DE INCIDENCIAS DIGITALIZACIÓN Y VALIDACIÓN DE 

FACTURAS



Suite Productos Cuatroochenta 
EVENTOS Y AFOROS GESTIÓN DE ÓRGANOS DE GOBIERNO COMUNICACIÓN INTERNA



Suite Productos Cuatroochenta: Ciberseguridad 
FIRMA CERTIFICADA MÓVIL MOBILE THREAT DEFENSE



EkatexEkadis

Suite Productos Cuatroochenta: Gestión Empresarial 
GESTIÓN EMPRESAS DE DISTRIBUCIÓN Y 
BEBIDAS GESTIÓN EMPRESAS TEXTIL



 DYNAMIC 
PRICING

Plataformas Revenue Share
TICKET ZONA AZUL Y DENUNCIAS PRICING DINÁMICO ENTRADAS 

PARQUES DE OCIO

Generación de ingresos 
por transacción:

Ticket
Proceso
Compra
...



Impacto

+9M
USUARIOS

millones de usuarios

+100
INFRAESTRUCTURAS

infraestructuras con 
Implantación de 

nuestras soluciones

+150K
ACTIVOS

Activos Inmobiliarios 
Gestionados

+500k
EXPEDIENTES

Expedientes 
Gestionados

99%
HALLAZGOS 

Nuestras soluciones de 
Ciberseguridad han 

hallado vulnerabilidades 
en el 99% de los sistemas

+30%
OPTIMIZACIÓN 

Ventas utilizando 
nuestro sistema de 

Dynamic Pricing

+2M
ESTACIONAMIENTOS

Anualmente a  través 
de Moviltik

+35
ENTIDADES 

FINANCIERAS

Utilizan nuestros 
servicios o soluciones 

de Ciberseguridad

+35K
OPERARIOS

Utilizan CheckingPlan 
para su trabajo

+9K
DESFIBRILADORES

Geolocalizados a través 
de ARIADNA un 
desarrollo de 

Cuatroochenta para 
SEC y Cruz Roja



OBJETIVO  Disponer de un registro masivo de 
localización de Desfibriladores públicos para uso en 
caso de emergencia

Proyecto desarrollado para Cruz Roja y Sociedad 
Española de Cardiología. 

Impacto Social
Creación del mayor mapa español 
de Desfibriladores Públicos 
mediante crowdsourcing



Impacto



Alfredo R. Cebrián
(CEO)

SOFISTIC, nuestra firma de Ciberseguridad, crece 
un 71%*

* Cifras de ingresos proforma incluyendo Sofistic Colombia desde 1 de enero de 2020.



Inversiones Estratégicas en 2020

REFORZAMOS ÁREA I+D LIDERADA POR SERGIO 
AGUADO (FOUNDER)

CONSTITUIMOS EL ÁREA DE PRODUCT FACTORY 
PARA ACELERAR EL DESARROLLO DE LA  SUITE DE 

PRODUCTO Y LA RED DE PARTNERS

ACELERAMOS EL CRECIMIENTO DE SOFISTIC 
REFORZANDO EQUIPO EN GEOGRAFÍAS CLAVE

IMPULSAMOS EL DESARROLLO DE LOS DOS 
PRIMEROS PRODUCTOS DE CIBERSEGURIDAD

ADQUIRIMOS TRES COMPAÑÍAS Y PRE-CERRAMOS 
UNA CUARTA OPERACIÓN

REDISEÑAMOS Y DIMENSIONAMOS EL 
DEPARTAMENTO DE MARKETING

NOS INCORPORAMOS A BME GROWTH



Resultados Proforma* 
2020

11,75
INGRESOS MARGEN BRUTO

8,61
millones de euros millones de euros

+99% vs  2019** +100% vs 2019**

73% s/ingresos

EBITDA 
Recurrente

1,61 
millones de euros

+38% vs 2019**

14% s/ingresos

INGRESOS POR UNIDAD DE NEGOCIO 2020

EVOLUCIÓN HISTÓRICA INGRESOS Y EBITDA Recurrente
(miles de euros)

* (1) Se consideran los resultados de EKAMAT y Sofistic S.A.S. desde 01/01/2020 y (2) se 
ajustan gastos no recurrentes relacionados con la incorporación al BME Growth y con las 
operaciones de M&A **  Se consideran los resultados de ASINTEC y SOFISTIC desde 
01/01/2019 

Alfredo R. Cebrián
(CEO)



Resultados 2020

* Las cifras Proforma consideran el impacto en resultados de las compañías adquiridas en cada ejercicio desde el 1 de enero. En 2019: Asintec Gestión, S.L. (abril 2019) y Sofistic, S.A. (mayo 2019). En 2020: 
Iris-Ekamat, S.L. (noviembre 2020) y Sofistic S.A.S. -Sofistic Colombia- (diciembre 2020). Estas cifras no incluyen la adquisición de Fama Systems, S.A., al haberse completado en marzo de 2021.
** Los datos Proforma 2019 incluyen ajustes que se han detectado en la auditoría de 2020 y que afectaban a los estados financieros 2019.
*** El EBITDA Recurrente no contempla los gastos no recurrentes relacionados con la incorporación al BME Growth no aplicados contra Patrimonio Neto (225k€) ni con los procesos de M&A 880k€).

David Osuna
(CFO)

Miles de € CONTABLE
2020

PROFORMA*
2020

PROFORMA**
2019

Variación 
Proforma 2020

Vs 2019

PREVISIONES
2020 DIIM

PROFORMA VS 
PREVISIONES

Importe Neto de la Cifra de Negocios 7.208 11.752 5.901 99,1% 7.095 165,6%

Aprovisionamientos -1.822 -3.140 -1.605 95,7% -1.664 188,7%

Margen Bruto 5.386 8.612 4.297 100,4% 5.431 158,6%

% Margen Bruto 74,72% 73,28% 72,81% 76,55%

Gastos de Personal -3.772 -5.687 -2.302 147,1% -3.264 174,2%

Otros Gastos de Explotación -1.096 -1.625 -833 95,1% -882 184,2%

EBITDA 519 1.301 1.162 11,9% 1.285 101,3%

% EBITDA 7,20% 11,07% 19,70% 18,11%

EBITDA Recurrente*** 752 1.606 1.162 38,2% 1.403 114,5%

% EBITDA Recurrente*** 10,43% 13,67% 19,70% 19,77%

Resultado del ejercicio (451) 244 (22)

% Resultado del Ejercicio -6,26% 2,07% -0,38%



25

EBITDA vs Resultado Neto 2020 proforma MILES DE €

NON CASH NO RECURRENTE

David Osuna
(CFO)
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Cash Flow 2020 MILES DE €

David Osuna
(CFO)
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Deuda Financiera Neta €

2,43x
Descontando entrega a cuenta por la 

adquisición Fama Systems SA
(1 Millón de euros)

David Osuna
(CFO)

DEUDA NETA  / EBITDA 
Proforma Recurrente



Conclusiones 

RENTABILIDAD SOLVENCIA

CRECIMIENTO


