SILAR

Barcelona, 23 de junio de 2022

Ultima versién actualizada de la informacién presentada durante el Dia del
Inversor. Esta version sustituye a la publicada el dia 21/06/2022.

Conforme a lo previsto en el articulo 17 del Reglamento (UE) n° 596/2014 sobre abuso
de mercado y en el articulo 227 del texto refundido de la Ley de Mercado de Valores,
aprobado por RDL 4/2015, de 23 de octubre, y disposiciones concordantes, asi como
en la Circular 3/2020 de BME MFT Equity sobre informacion a suministrar por
empresas incorporadas a negociacion en el segmento BME Growth de BME MTF
Equity, por la presente Profithol, S.A (en adelante “SolarProfit’, la “Sociedad”, la
“Compania” o el “Grupo”) pone en su conocimiento la siguiente informacién que ha
sido elaborada bajo la exclusiva responsabilidad del emisor y sus administradores.

OTRA INFORMACION RELEVANTE:

SolarProfit celebra su primer Dia del Inversor presentando los estados
financieros 2021y Q1 2022, asi como su apuesta por las baterias y el modelo
Smart Prosumer

SolarProfit celebra su primer Dia del Inversor (denominado Dia de la Comunidad con la
Cabeza Bien Alta) resaltando los estados financieros relativos al ejercicio de 2021 y
presentando los ingresos, gastos y EBITDA Normalizado referentes al Q1 del ejercicio
de 2022. Asi mismo, el grupo expondra las estimaciones para el primer semestre del
ejercicio de 2022.

La compafiia introducird el modelo Smart Prosumer, el cual se basa en su software
propio y en el uso de baterias, unas de las grandes novedades en las soluciones de
autoconsumo ofrecidas por SolarProfit.

A continuacién, se adjunta la documentacion relativa al Dia del Inversor.

Muy atentamente,

CABEZHOBEAZHA GROUP, S.L.U.

Debidamente representada por D. Roger Fernandez Girona
Presidente del Consejo de Administracion

PROFITHOL, S.A.
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AGENDA

10h45-11h45 Liderar con la Cabeza Bien Alta - Xesco Espar
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Xesco 5.9
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Xesco 2.2
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Xesco 3.4
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SIULAR

COMO CRECEMOS PARR
ALCANZAR EL MAKIMO
RENDIMIENTO?
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1. Suena en Objetivos Intrépidos

-Todo se crea dos veces

-Un objetivo es como el piloto automatico

‘ . Baila con la incertidumlbre

DIADE LA COMUNIDAD
CON LA CABEZA
BIENALTA

X)) XESCO



SIMLAR

1. SUENA en OBJETIVOS
INTREPIDOS ty claros)
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SIMLAR

2. CREGE
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2. Es en quién te conviertes

Nunca permitas que fus
circunstancias presentes
influyan en fus objetivos

CON LACABEZA
BIENALTA




2. Haoz que tu gente crezca
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2. Haz que fu gente crezca
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SIMLAR

J. L0S VALORES DEL TRABAJO EN EQUIPO
1+1=3
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3. LosS Volores del Equo

- Generosidad

-Humildad
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3. LosS Volores del Equo

-Humildad

- Confianza 3‘1\ P/
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Los Limites del Rendimiento Humano

A
1.5 . RESERVAS SUPERVIVENCIA
” I ALTO RENDIMIENTO
0.5
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SINERGIA : 1+ 1 =3
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SIULAR

COMO MANTENEMOS EL )
RENDIMIENTO Y LA MOTIVACION
ALARGO PLAZ0?
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SIMLAR

1. DIRIGETE AL SIGUIENTE NIVEL
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SIULAR

2. CREA GONFIANZA PRRA LA
PEER - ACCOUNTABILITY
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SIULAR

3. HAZ QUE LA GENTE SE SIENTA
ORGULLOSA DE SOLAR PROFIT
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Un simple juego de cartas
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GON LA GABEZA BIEN ALTA




AGENDA

1Th45-12h15 Esencia y Resultados SolarProfit - Oscar GoOmez y Roger
Fernandez



INTRODUCCION.
ESENCIA
SOLARPROFIT

ANALISIS DE
RESULTADOS 2021Y
2022

0BJETIVOS DE
LA PRESENTACION

EHACIA DONDE
VA EL
MERCADO?

MODELOS
DE NEGOCIO
ACTUALES

MODELO DE
NEGOCIO
SOLARPROFIT

IMPACTO DEL
MODELO
SOLARPROFIT



INTRODUCCION.
ESENCIA
SOLARPROFIT




NUESTRA

ESENCIA




NUESTRO ENFOQUE
FSTRATEGICO

...S€ basa en nuestra vision de ser una empresa de servicios al cliente

Hacemos clientes de por vida

Con tres areas de negocio:

Residencial _ Industrial Recurrente
(cuota por cliente)



;COMO HEMOS CONSEGUIDO
SER LIDERES DEL SECTOR?

Primer Apertura

contrato PPA primera se
Autoconsumo de fuera Primera apertura de la
Creacion en Espana de Catalun campana Salida a BME 10.000 142 sede
INAM (Alcén Cus) a (Mallorca) televisiva Growth instalaciones (Murcia)

12/2008
Creacidn 50 empleados 100 500 1.000 Campana 'Con
empleados empleados empleados la Cabeza
Bien Alta’
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LON BUENA j
ENERGIA ey
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CAMPANA

EN TELEVISION,

DIGITAL, EXTERIOR,
RADIOY PRINCIPALES
GRUPOS EDITORIALES






EN En mas de 40 canales

A para lograr el mayor impacto
TEI_EVISION en nuestro publico objetivo




EN + 345 millones de impactos en Television
Hemos alcanzado al 80% de los individuos

TELEV'SION +16 un promedio de 11 veces!
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Con campana de video y display
EN programatico & Brand days / Brand weeks
en los principales grupos editoriales

DIGITAI_ consiguiendo + 49 millones de
impresiones y + de 4,8 millones de

visualizaciones del video




Con lonas en Madrid, Barcelona y

Malaga, ubicadas en las principales arterias
de la ciudad gue han generado en el mes de
activacion + monopostes en vias de acceso

en Barcelona y Madrid con mas de 33
millones de impactos
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www.solarprofit.es
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EN + 60 paginas de publicidad & + 30
contenidos redaccionales sin cargo se

PRENSA han hecho eco de la Comunidad SolarProfit y
seguimos sumando

ESCRITA

DE UN AHORRO GARANTIZADOY YE POR LAVIDA

CON LA CABEZA BIENALTANYE




ANALISIS
RESULTADOS 2021
Y2022



Ingresos
39 millones
de euros

A

Han aumentado
un 116% respecto
el ano 2020

EBITDA
4,29 millones
de euros

A

Ha aumentado
un 242%
respecto el
ano 2020



BDI
2,64 millones
de euros

Han aumentado
un 201%
respecto el ano
2020

—

DFN
-3,46 millones
de euros

Se ha reducido un
187% respecto el
ano 2020

SR

El personal del
grupo se ha
incrementado en
mas de 325% desde
finales de 2020

1.000 trabajadores
en marzo de 2022



El salto de EBITDA
corregido seria del 7% al
12% (5 pp) de 2020 a
2021. Por tanto, el salto
hasta el objetivo de
2022 seria de tan solo
2,5 pp (un 50% menos
que el conseguido
durante 2021)

Numeros en millones de euros




Numeros en millones de euros

110,1

- 19,1 42,6

3 6,5 16

*EBITDA NORMALIZADO: EBITDA sin tener en cuenta los gastos extraordinarios objeto de la
ampliacion de capital



RESULTADOS ECONOMICOS 2022 RESIDENCIAL

Numeros en millones de euros

Area Residencial - Evolucion 2022 Area Residencial - Evolucion 2020 -
30 2022

25 60

20

15

0 0]
1T 2022 2T 2022 2020 2021 1S 2022
Instslaciones Vendidas B Instalaciones ejecutadas Instslaciones Vendidas B Instalaciones ejecutadas

Incremento del 40% tanto en ventas como en instalaciones residenciales realizadas (T2 vs T1)

Igualar la facturacion obtenida en 2021 tanto en ventas como en instalaciones realizadas



RESULTADOS ECONOMICOS 2022 INDUSTRIAL

Numeros en millones de euros
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112022 T2 2022 2020 2021 S12022
Cartera mInstalaciones Ejecutadas Cartera mInstalaciones Ejecutadas

Incremento del 60% en instalaciones ejecutadas respecto del 2021



RESULTADOS ECONOMICOS 2022 RECURRENTE
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T12022 T2 2022 2020 2021
Ingresos Ingresos

Incremento del 60% en ingresos recurrentes (T2 Vs T1)
Superar en un 30% la facturacion obtenida en 2021

Superar los 4.000 contratos de mantenimiento activados

S12022



RESULTADOS ECONOMICOS 2022 (DEN'VS STOCK)
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DFN STOCK
2020 m2021 mT12022 2020 m2021 mT2 2022

La DFN se ha incrementado en 12MM£€ en linea con el incremento de stock disponible

El incremento de disponibilidad vy la incorporacion de baterias al stock han sido las
razones del aumento de stock



HIGHLIGHTS CRECIMIENT0 2022
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Se espera un crecimiento inferior en cuanto a personal para el segundo semestre

El objetivo es mejorar la propia eficiencia de todo el equipo consolidando mejores KPIs
que en el primer semestre



AGENDA

12h45 - 13h45 Mercado y Modelo Negocio SolarProfit



(HACIA

DONDE SE
DIRIGE EL
MERCADO
ELECTRICO?




La rentabilidad del autoconsumo esta
estrechamente ligada al mercado eléctrico

LH ACIA DUNDE VA oor dos razones clave:

1. A mayor precio de la energia, mas

EL MERCADO , 2horro

El autoconsumo residencial tiene un
z ? porcentaje de simultaneidad media del
EI_ECTRICU . 35%. Por lo tanto, el valor de los
excedentes tiene un 65% de peso en
el autoconsumo

Los cambios en el mercado eléctrico
determinan los modelos de éxito, asi como
el presente y el futuro del otro mercado.
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SITUACION &
ACTUAL DEL

PRECIO DE LA
ENERGIA
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SITUACION
ACTUALDEL o entebied ol

estrechamente ligada
PRECIO DE I_A / al mercado electrico

-

ENERGIA ﬂ



Optimizar los consumos vy la potencia en las franjas
caras es clave para conseguir un ahorro importante.

Potencia (€/kW-aiho)

€kW

Punta y Llano

Valle

27,96

1,25

Total anual 29,21

2.0TD (€/kWh) €kWh
Punta 0,1007
Llano 0,033

Valle 0,004

LOS PEAJES YLOS IMPUESTOS DEBEN SUMARSE
AL COSTE DE LA ENERGIA EN CONSUMO

Cada kW de potencia reducido en
periodo punta o llano vale casi 30
veces ¢l coste nocturno

El coste de peajes al kKWh (parte
variable) en periodo punta o llano
vale mas de 27 veces que el coste
nocturno



SITUACION ACTUAL DEL PRECIO DE LA ENERGIA ELECTRICA

Estd en: INICIO > PVPC kKWh + 1 20/06/2022 4

TERMINO DE FACTURACION DE ENERGIA ACTIVA DEL PVPC

< 0,10 €/kWh 0,10 - 0,15 €/kih > 0,15 €/kWh

22:00
€/kWh
X
v ‘<§
9,30
V-
0,20
0,10
0,00
00 01 02 03 04 05 06 07 08 09 10 11 12 13 14 15 16 17 18 19 20 21 22 23
® PENINSULA, BALEARES Y CANARIAS (PEAJE ® CEUTA Y MELILLA (PEAJE 2.0 TD)
207TD) 0, 43311 exwn

0, 38452 e



SITUACION ACTUAL DEL PRECIO DE LA ENERGIA ELECTRICA

Estd en: INICIO > PVPC kWh + \ 19/06/2022 »

TERMINO DE FACTURACION DE ENERGIA ACTIVA DEL PVPC

< 0,10 €/kwh 9,10 - 0,15 €/kwh > 0,15 €/kwh

00:00
€/kWh
Y A
0,30
0,20
0,10 S
0,00
00 01 02 03 04 05 06 07 08 09 10 11 12 13 14 15 16 17 18 19 20 21 22 23
® PENINSULA, BALEARES Y CANARIAS (PEAJE ® CEUTA Y MELILLA (PEAJE 2.0 TD)
20TD) 0, 322071 cxwn

0, 32201 exwn



SITUACION ACTUAL DEL PRECIO DE LA ENERGIA ELECTRICA

Esta en: INICIO » PVPC kWh \ 19/06/2022 11 ¥ Esta en: INICIO > PVPC KWh ~ < 20/06/2022 [

TERMINO DE FACTURACION DE ENERGIA ACTIVA DEL PVPC TERMINO DE FACTURACION DE ENERGIA ACTIVA DEL PVPC

< 0,10 €/kwh 0,10 - 0,15 €/kvh > 0,15 €/kwh < 0,10 €/kwh 0,10 - 0,15 €/kwh > 0,15 €/kwh
00:00

€/kWh

. &

@ PENINSULA, BALEARES Y CANARIAS (PEAJE @® CEUTAY MELILLA (PEAJE 2.0 TD)

@ PENINSULA, BALEARES Y CANARIAS (PEAJE ® CEUTAY MELILLA (PEAJE 2.0 TD)
2.07TD) 0, 32201 enwn 2.01TD) 0,43311
14 €/kWh
0, 32201 eswn 0, 38452 eenn !

Los precios son mas caros durante la manana vy la tarde-noche, y mas baratos durante
la madrugada y el medio dia

Sumando las diferencias entre impuestos, peajes, coste de energia entre el medio dia o
la noche, y los picos de energia, llegamos a mas de 20c€ por kWh



SITUACION ACTUAL DEL PRECIO DE LOS EXCEDENTES

DESDE EL 20-06-2022 A LAS 00:00 HASTA EL 20-06-2022 A LAS 23:55 AGRUPADOS POR HORA

€/MWh
200, 00 \ 4

190, 00

180, 00
170, 00

160, 00

150, 00

140, 00

130, 00

120, 00

110, 00

00:00 04:00 08:00 12:00 16:00 20:00

Podemos inyectar
energia que se
compensara al precio
del mercado

Puede ser generada
de la energia solar u
otras fuentes de
autoconsumo

El precio del
excedente durante la
noche es mucho mas
alto que el diurno



HISTORICO PRECIO DE LOS EXCEDENTES

DESDE EL 01-05-2019 A LAS 00:00 HASTA EL 30-06-2022 A LAS 23:55 AGRUPADOS POR MES

€/MWh

250,00

200,00

150, 00

100, 00

50,00

May 2019

Sep 2019

Ene 2020

May 2020

Sep 2020

Ene 2021

May 2021

Sep 2021

Ene 2022

May 2022

El precio de los
excedentes hace solo
un ano era la mitad
que el actual

El precio de los
excedentes era una
1/5 parte del actual

El precio de los
excedentes es mucho
menor durante las
horas solares



;HACIA DONDE VA EL PRECIO DE LA ENERGIA?

EL PAIS

ENERGIA >

Tardes a precios cero; mananas y noches caras: el
auge de las renovables anticipa el mercado
eléctrico que viene

El auge de la edlica y la fotovoltaica desplomar4 el coste de la luz en las horas en las
que confluyen el viento y el sol. La volatilidad ser4 la nota predominante

invertia FLAESPANOL

ENERGIA

Los precios negativos de la
electricidad a partir de julio
podrian ser clave para
impulsar las baterias

La normativa entrard en vigor a primeros de julio y dejara abierta la puerta a
una mayor volatilidad de precios en el mercado mayorista de electricidad.



EL PRECIO DE LA ENERGIA ELECTRICA

Demanda energética
Demanda energética

no cubierta por la

Todo lo que queda por
debajo de esta curva es la
demanda no cubierta por
la generacion fotovoltaica
(39 GW previstos para
2030)

-—_—

0

\ \ \ [
Hora: 0 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13 14 15 16 17 18 19 20 21 22 23

La generacion solar provocara una
depresion de precios en las horas
centrales del dia

Esto afectara al valor de los
excedentes

La suma entre energia solar y
edlica podra causar precios O o
incluso negativos



MODELOS
DENEGOCIO
ACTUALES




ANTE ESTE
ESCENARIO
;COMOACTUAN LOS
COMPETIDORES?

;QUE MODELOS
BUSCAN IMPONERSE
EN ELSECTOR

DELAUTOCONSUMO?

il (S




Pequenos instaladores, venta
local low cost

® Alquiler de placas
® Modelos basados en excedentes

« Bateria virtual / venta con
pago de excedentes alto

® Autoconsumo deslocalizado

prpa—
dill \



PEQUENOS INSTALADORES, VENTA LOCAL LOWCOST

Empresas de energia solar fotovoltaica creadas a la semana

1,95
1,33
1,06
0,23 0,27
T

Fuente: Elaboracion propia Sunalizer segin los datos del Registro Integrado Industrial del Ministerio de Industria, Comercio y Turismo.

Actualmente hay
unas 700
empresas instalad
oras de
autoconsumo en
Espana

Mas del 80% son
empresas muy
jovenes y de
tamano muy
pequeno

Su propuesta es
de bajo valor
anadido



PEQUENOS INSTALADORES, VENTA LOCAL LOWCOST

—— Entrants

2000

- -~ Exits

Incumbents

En mercados mas maduros como el
americano, vemos que la alta creacion
de empresas de autoconsumo es
seguida por una gran destruccion de
empresas

1500

1000

# of Installers

500

2000 2004 2008 2012 2015 Al mismo tiempo, las 10 empresas mas
Figure 4. Market entry, exit, and incumbency, 2000-2016 grandes retomaron el 50% del mercado

total

100

5 | La tendencia de los proximos afos sera

la de seguir ganando cuota de mercado
I sotestvotume por parte de las empresas de mayor
g volumen y valor afadido, vy la

desaparicion de muchas pequefas

2000 2004 2008 2012 2016 iniCiativaS
Figure 7. Market shares of highest-volume 10, 20, and 50 installers, 2000-2016

50

Market Share

25

I 10 highest-volume installers




ALQUILER DE PANELES SOLARES

EL PAIS

VIVIENDA >

Espaia: un pais de propietarios reincidentes

La compra de casas registra niveles no vistos desde 2008, mientras el alquiler se
refuerza como la iinica opcidn para los jovenes



ALQUILER DE PANELES SOLARES

Anuncio - https://www.sunhero.com/ v 911 23 62 49

Alquiler de Placas Solares - Ahorra desde el Primer Dia

Solicita tu estudio fotovoltaico personalizado gratuito y recibe asesoramiento de expertos
Sobre nosotros - Contacto

Alquiler sin bateria - desde 29,00 € - Cuota Mensual - Mas v

Anuncio - https://otraluzesposible.holaluz.com/placas/solares ~

Placas solares sin desembolso - Instalacién sin que pongas 1€
Sumate a la Revolucion de los Tejados y cambia el mundo generando tu energia 100% verde.
Genera energia 100% verde desde tu tejado y cobra el mejor precio por la que no...
Simulador Placas Solares - ; Ya tienes placas? - Presumimos de clientes

Anuncio - https://www.sveasolar.com/ v

Alquiler Placas Solares - Garantia de hasta 25 afios

Unete al autoconsumo con el alquiler sin inversién inicial. 20 afios sin complicaciones. Alquila
tus placas solares y ahorra cada mes en tu factura eléctrica. Estudio gratuito.

Calcula el precio - Precio y subvenciones - Funcionamiento - iUnete a nosotros!

Anuncio - https://www.otovo.es/ ¥

Alquiler de placas solares - Placas solares 0 coste inicial
Sumate al autoconsumo en alquiler sin inversion inicial. Recibe una oferta en pocos clicks
Prueba tu tejado - Subvenciones - Preguntas y respuestas - Instaladores Certificados

https://solbrick.com » alquiler-placas-solares-sin-inversi... ¥

Alquiler placas solares por 0€ de inversion inicial - SolBrick n

Alquiler placas solares, la opcién mas rentable para los usuarios. Beneficiarse de la

Las placas solares son un
producto muy vinculado al
activo inmobiliario

Espana es uno de los paises con
mas propietarios de Europa

El beneficio de invertir y
comprar €s muy superior a las
opciones de alquiler.

El alquiler es un producto de
escaso éxito para el mercado
de unifamiliares en Espana



MODELOS BASADOS EN EXCEDENTES

Se sobredimensionan enormemente las
instalaciones para generar los maximos
excedentes

BATERIA VIRTUAL

¢Quieres pagar O€ en tu
factura de la luz?

Los excedentes generados son valorados a
precio de mercado (menos desvios)

Estos se computan en un “asiento contable”
llamado bateria virtual

Este saldo se usa como descuento en las
facturas del cliente en cualquier inmueble



MODELOS BASADOS EN EXCEDENTES

/N
L Ll

Casa de la playa

Factura de septiembre

Importe

TOTAL ANTES DE LA BATERIA VIRTUAL

7,18¢ iy

Descuento por bateria virtual -7,18€
TOTAL DESPUES DE LA BATERIA VIRTUAL 0,00€
Factura de octubre Importe

TOTAL ANTES DE LA BATERIA VIRTUAL 7,69€
Descuento por bateria virtual -7,69€

TOTAL DESPUES DE LA BATERIA VIRTUAL 0,00€
Factura de noviembre Importe

TOTAL ANTES DE LA BATERIA VIRTUAL 28,31€
Descuento por bateria virtual -28,31€
TOTAL DESPUES DE LA BATERIA VIRTUAL 0,00 €

—

/N
] lll

Casa de la ciudad
Factura de septiembre Importe
TOTAL ANTES DE LA BATERIA VIRTUAL 58,69€
Descuento por bateria virtual -58,69 €
TOTAL DESPUES DE LA BATERIA VIRTUAL 0,00€
Factura de octubre Importe
TOTAL ANTES DE LA BATERIA VIRTUAL 62,45€
Descuento por bateria virtual -62,45 €
TOTAL DESPUES DE LA BATERIA VIRTUAL 0,00€
Factura de noviembre Importe
TOTAL ANTES DE LA BATERIA VIRTUAL 83,31€
Descuento por bateria virtual -83,31€
TOTAL DESPUES DE LA BATERIA VIRTUAL 0,00 €

El modelo se sostiene
100% en la hipdtesis de
gue es rentable generar a
precio de mercado “pool”
con los costes de una
instalacion residencial

El resultado son
instalaciones
sobredimensionadas, con
un coste de produccion
muy alto, con unos
ingresos por excedentes
que ni tan siquiera
cubriran el coste del
servicio de bateria virtual



MODELOS BASADOS EN EXCEDENTES

Se instalan los paneles en un huerto solar
y se vende su energia en el mercado

La produccidon generada se inyecta y
computa en un “asiento contable” que se
le atribuye como “autoconsumo remoto”

El ingreso obtenido de la venta de la
energia se usa como descuento en la
factura del cliente




MODELOS BASADOS EN EXCEDENTES

El consumidor realmente adquiere una
participacion en un huerto solar a un precio
mucho mayor del precio de estos activos,
no existiendo ningun vinculo real entre su
CONSUMO Yy esa generacion

La participacion de consumidor le obligara
a cumplir con todos los requisitos de las
grandes plantas solares como, por ejemplo,
poder ser obligadas a detener su
produccion. Deben entrar en el negocio con
un coste elevado. Es una situacion similar a
las inversiones en pargues solares de los
antiguos programas FiT.




MODELO DE
NEGOCIO DE
SOLARPROFIT




;COMO DEBE SER EL MODELO

DE EXITO IDEAL?

©

La solucion ideal debe
permitir a los clientes
alcanzar su deseo de NO
pagar en su factura de la
luz con una solucion
flable y sostenible a
través del tiempo

©

La solucion debe
estar protegida ante la
volatilidad del nuevo
mercado energético, o
qgue incluso permita
aprovecharse de esa
volatilidad

9,

La solucion debe permitir
una amortizacion de la
inversion inferior a 10
anos sin subvenciones



EL CONCEPTO:

Generacion gestionable

*+ Demanda gestionable

Factura Cero

EL ARMA DEFINITIVA:

BSaaS -> Battery’s Software as a Service




MODELD
ENERGETICO

=

Instalacion de Consumo de Cliente

Modelo 1.0 ->
Una relacion
unidireccional

Comercializadora




MODELD
ENERGETICO

Modelo 2.0 ->

Prosumer
(Productor / Consumidor
con excedentes)

Instalacion de Consumo de Cliente

4

Comercializadora

\

7]

Instalacion FV
Autoconsumo



MODELD
ENERGETICO

Instalacion de Consumo de Cliente

Modelo 3.0 ->
Prosumer

(Productor / Consumidor / \
con acumulaciony
excedentes)

Comercializadora Instalacion FV Bateria
Autoconsumo




;QUE SOLUCIO
N PLANTEA
SOLARPROFIT?
\ 4

Modelo 4.0 ->
Smart

Prosumer

(Productor /
Consumidor con
acumulacion y
excedentes y gestion
de la demanda)

Instalacion de Consumo de Cliente

—

>¢

Software

Comercializadora

I Bateria <
— N\
-

Instalacion FV Big - Data + IA
Autoconsumo



Para nosotros
este es el
verdadero valor
anadido como

empresa
integrada
verticalmente
Solucidn
EXCLUSIVA By
SolarProfit
Customer
Energy Info
(ML)

Spot Market

seesd

SOLARPROFIT
ENERGYCLOUD

Weather
Info

Bateria Bateria

Bateria

iBaterl'a
i Bateria

‘Baterla Bateria

FV

FV FV



;QUE CONSEGUIMOS
CON ESTE SISTEMA?

Analizamos el Analizamos los Analizamos la
consumo del cliente precios del mercado prevision de generacion
de la planta

A 4



;QUE CONSEGUIMOS
CON ESTE SISTEMA?

v

Planificamos la curva de operacion de la bateria hora a hora

SISITEMA INTEGRADO CON GESTION DE LA DEMANDA

Sistema blindado a variaciones de precio de mercado en un entorno de mercado
altamente volatil debido al cambio de sistema -> De generacion gestionable a
generacion renovable no gestionable

PERO SE REQUIERE UN COMERCIALIZADORA QUE CATALICE LA OPTIMIZACION



LA COMERCIALIZADC

LOSAUTOCONSUMIC

LAANTIC
COME

IMER

RCIAL

AGRE

/A

GIALIZADORA

ORASVS

GADORES



AGREGADOR
PROFIT
ENERGY

Propuesta de valor tnica

Analizamos su consumo vy lo casamos
con los mejores momentos para
suministrarlo al consumo y entrega
del mercado

Generamos algoritmos personalizados
utilizando machine learning e
inteligencia artificial



AGREGADOR
PROFIT
ENERGY

Propuesta de valor tnica

Controlamos en remoto el correcto vy
optimo funcionamiento de los
sistemas de acumulacion gestionando
SU USO y carga y descarga en tiempo
real



AGREGADOR
PROFIT
ENERGY

Propuesta de valor tnica

Agregamos autoconsumidores
para actuar como un solo gran
consumidor en el mercado, como una
“comunidad energética”,
compensando los excedentes
durante todo el aho y sobre todos
los costes de la factura
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Acumula y Optimiza
comparte tus
tu energia CONSUMOS

buena
energia




IMPACTO DEL
MODELO
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9,

El Payback

de la inversion se
acorta >30%

Para el cliente

9,

El sistema esta
“blindado” a la
volatilidad de los
precios de la energia

@

El cliente puede
conseguir una factura O
real y sostenida en el
tiempo



Para SolarProfit

9, 9, ©

La facturacion se Nuevos ingresos por Mayor vinculacion
incrementa un 50% BSaaS y Agregacion a 25 anos de toda
la cartera de clientes



LOS USUARIOS QUE
APUESTAN POR EL
AUTOCONSUMO
FOTOVOLTAICO...

F'

1 NO PAGAN
7 NIUNEALAS
Yy EMPRESAS ELECTRICAS
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