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Umbrella

Valencia, 16 de mayo de 2023
A BME GROWTH

UMBRELLA SOLAR INVESTMENT, S.A. (en adelante “UMBRELLA” o la “Sociedad”), en virtud de lo
previsto en el articulo 17 del Reglamento (UE) n2 596/2014 sobre abuso de mercado y en el
articulo 227 de la Ley 6/2023, de 17 de marzo, del Mercado de Valores y de los Servicios de
Inversion, y disposiciones concordantes, asi como en la Circular 3/2020 del segmento BME
Growth de BME MTF Equity (en adelante “BME GROWTH”), pone en su conocimiento la
siguiente:

OTRA INFORMACION RELEVANTE

La compaiiia remite documento de resultados del Ejercicio 2022 el cual va a utilizar Enrique
Selva Bellvis, Consejero Delegado de Umbrella Solar Investment, durante la presentacion que
tendra lugar hoy martes 16 de mayo de 2023 a las 11h en la plataforma de Estrategias de
Inversién.

Se podra asistir en directo a través del siguiente enlace:

https://www.youtube.com/watch?v=brwW7h0thTk

De conformidad con lo dispuesto en la Circular 3/2020 se indica que la informacidon comunicada
por la presente ha sido elaborada bajo la exclusiva responsabilidad de la Sociedad y sus
administradores.

D. Enrique Selva Bellvis
Consejero Delegado
Umbrella Solar Investment, S.A.


https://www.youtube.com/watch?v=brwW7h0thTk
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DI S C | al m er La informacion contenida en la Presentacion no es completa y debe ser

examinada en conjunto con la informacion disponible de la Sociedad en su
pagina web www.umbrellasolarinvestment.com, asi como en la pagina web
del BME Growth (https://www.bmegrowth.es). La informacion de la
Presentacion y las opiniones que se realicen se han de entender realizadas
en la fecha de la Presentacion y estan sujetas a cambios sin previo aviso.
No se pretende proporcionar, y asi ha de entenderse, un analisis completo y
comprensivo de la situaciéon comercial o financiera de la Sociedad, ni de su
proyeccion futura. Ademas, la informacién contenida en la Presentacion no
ha sido verificada independientemente, a excepcion de los datos financieros
extraidos de la revision limitada de la Sociedad. En este sentido,

La Presentacion, asi como la informacion contenida en la misma, determinada informacion financiera incluida en la Presentacién podria no
se presenta unicamente a efectos informativos. Estos materiales estar auditada, revisada o verificada por un auditor externo independiente tal
no deben ser considerados como sustitutivos del ejercicio de un y como se indica a continuacion, ademas de haber podido ser redondeada o
juicio independiente y bajo ninguna circunstancia deberan ser suministrada por aproximacién por lo que algunas cantidades podrian no
considerados como una oferta de venta o como una solicitud de corresponderse con el total reflejado. Ni la Sociedad ni ninguna otra persona
oferta para comprar ningun valor, ni son una recomendacion para se encuentra obligada a actualizar o mantener actualizada la informacion
vender o comprar valores. La informacion contenida en la contenida en la Presentacién ni a informar de cualquier cambio y cualquier
Presentacion cumple con la normativa actual del segmento BME opinion expresada en relacibn a la misma esta sujeta a cambios sin
Growth de BME MTF Equity. notificacion previa.

Cualquier decision de inversion debe ser tomada sobre la base de La comprobacién de los datos efectuada del periodo enero-diciembre 2022
una revision independiente de la informacion publica disponible ha sido objeto de una auditoria completa por parte del auditor de la
por parte de un potencial inversor. Sociedad Deloitte.
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Resumen ejecutivo Umt?r!ella

R INVESTMENT

Umbrella es un operador integrado verticalmente en la cadena de valor de la energia solar fotovoltaica con una estrategia de diversificacion basada en 2 lineas
de negocio con foco en el crecimiento rentable y sostenible:

0
ol kd
. Desarrollo ConsieEaEn PP 0&M Eon Disefio produccion d:u[t);zglrjlgfnsqge acumulacién para
Infraestructura Productos para
tofotovoltaica utilty SCale | Autoconsumo |
Residencial, Comercial
Autoconsumo industrial e Industrial
L E-mobility . J
Magnitudes financieras consolidadas 31.12.22 (€ Mn) Evolucién y situaciéon de crecimiento del Grupo:
€Mn 2021* 2022*
Cifra de negocio 33,7 45,6 . _Crecimiento en to_das Ias_ é_reas de negocio aumentando los
Crecimiento (%) 3504 ingresos +35%, derivado principalmente del aumento de las ventas
0 - 0 . . .z
de productos de autoconsumo residencial y la puesta en operacion
Margen Bruto 6 8,7 de los primeros proyectos de IPP
Margen bruto (%) 18% 19%
: , * Mejora de margen bruto a pesar del impacto de la inflacion
Otros ingresos explotacion 0,05 0,18 : 9 . P P y
aumento de costes generalizado.
Personal -1,66 -3,39
Gastos de explotacién 282 -4,22 * Fuerte aumento de los gastos de personal Y explotacion
EBITDAL 16 13 preparando la estructura de USI para el crecimiento de los
’ - proximos afios, penalizando el EBITDA en el corto plazo
Margen EBITDA (%) 5% 3%
» La transicion hacia un nuevo modelo como IPP y la venta de
Definiciones: i 4 o3 ‘
- - i roductos de autoconsumo (acumulacion y gestion de energia) de
EBITDA: Resultado de explotacion — Amortizaciones y deterioros P | Aadid . ( | . dy ? . UgSI )
Margen bruto: beneficio directo de la cifra de negocio menos el coste de produccion mayor valor anadido persiguen la mejora de 10s margenes



Indicadores de actividad / Autoconsumo Industrial Um_t'_:_?fe_lla

m2

energia solar

Proyectos llave en mano para empresas industriales incluyendo el disefio y construccion sobre cubiertas o suelo, con la posibilidad de consumir energia renovable sin
necesidad de inversion inicial a través de contratos PPAs, favoreciendo la generacién recurrente de ingresos para USI

BENEFICIOS DESTACADOS POR LAS COMPANIAS

- - - Potencial venta al mercado mayorista + 55 MW + 30
Ahorro econémico y energético con una minima ) i
version generando ingresos extra o almacenamiento
erston. a través de baterias Potencia instalada N° clientes
Larga durabilidad y vida atil Reduce huella de carbono . . .
| L AN
PAMESA keramex prisxmacer
CRAAUTUCO-
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Indicadores de actividad / Desarrollo, construccién de proyectos modalidad IPP Umbrella

Pipeline de proyectos en desarrollo en Espaia

Cartera propia Desarrollo/Construccion

212 MW

52 MWp 160 MWp

llllll

1 1
1 1
1 1
1 1
1 1
1 1
1 1
1 1
1 1
: 1
]
i Actualmente en construccion Construccion 2024 - 2025 i
1 1
1 1
1 1
1 1
1 1
1 1
1 1
1
1 1
1 1
1 1
1 1

Otros activos en operacion

8,3 MW

Financiacion Project Finance Triodos & Bank

Cartera total de Umbrella

Desarrollo avanzado
160 MW

‘ MW Operacién

‘ MW Desarrollo/Construccion



Indicadores de actividad / Umbrella, un negocio global

-V,
A
s Umbrella

IPP OPERATING POWER UNDER MANAGEMENT 3 STORAGE SOLD 2022 R
8,3 MW 105 MW —~ +72 MWh
UNDER CONSTRUCTION IPP PIPELINE Bn AI SOLUTIONS
52 MW 585 MW +5.000
EV CHARGING STATIONS TARGET ~TM2 ~ TURBO ENERGY
1.000 EUROPE e OUARTERS

EU HEADQUARTERS

IPP PIPELINE UNDER MANAGEMENT

200 MW 126 MW

UNDER CONSTRUCTION
BACKLOG

995 MW 37

TONS SAVED

231 mu 785 mw

UNDER MANAGEMENT IPP PIPELINE

GLOBAL




Indicadores de actividad /

TURBO ENERGY"

SOLAR INNOVATION

SunBox Industry

Solucion all-in-one para uso industrial y comercial para la gestion de instalaciones
fotovoltaicas con almacenamiento. Su produccion industrial y modular que permite una
experiencia Plug & Play para instalaciones desde 50kW hasta 500kW. Junto con la APP
de Turbo, el sistema se adapta al cliente ofreciendo soluciones de backup inteligente y
posibilitando reducciones de potencia contratada con funcionalidad peak shaving. Un
algoritmo de Inteligencia Artificial operara la bateria para reducir la factura de la luz a
través de cientos de miles de datos de consumo, generacion, climatologia y precios del
mercado.

-o\r

UmlgFella

SunBox Home

Solucion all-in-one para uso domeéstico con inversor, almacenamiento y todos los
componentes que permite una experiencia Plug & Play. El equipo puede conectarse a
generadores de seguridad externos, otros inversores y microinversores para ampliar la
potencia o adaptarse a instalaciones ya existentes. Junto con la APP de Turbo, el sistema
se adapta al cliente ofreciendo soluciones de backup inteligente y posibilitando
reducciones de potencia contratada con funcionalidad peak shaving. Un algoritmo de
Inteligencia Artificial operara la bateria para reducir la factura de la luz a traves de cientos
de miles de datos de consumo, generacion, climatologia y precios del mercado.



Cuenta de Resultados Consolidada Enero - Diciembre 2022 / Evolucion de las principales magnitudes UmBFella

Compainiia en crecimiento que esta logrando mantener su margen bruto pese al incremento en costes a la espera de consolidarse como
IPP en el negocio de generacién, que proporcionariaingresos y EBITDA recurrentes

Evolucion de la cifrade negocio Evolucién margen bruto
(miles €) Ene-Dic 2021 Ene-Dic 2022 Variacion Ene-Dic 2021 2021 Margen (%) Ene-Dic 2022 2022 Margen (%) Variacion
Grupo Umbrella 33.744 45.625 35% 5.954 18% 8.763 19% 47%
Ingresos IPP 583 1.684 189% 583 100% 1.684 100% 189%
gg;?gonsumo industrial'y EPC Utlity 15.502 12.427 -20% 1.382 9% 2.250 18% 63%
Desarrollo y distribucion residencial 17.059 30.395 78% 3.444 20% 3.854 13% 12%
O&M 369 448 21% 314 85% 373 83% 19%
Otras actividades profesionales 231 671 190% 231 100% 593 88% 157%
Desglose de la cifrade negocio 2022 Desglose del margen bruto 2022

EBITDA 2021: 1.626
m Ingresos IPP

m Autoconsumo industrial y EPC Utility Scale
m Desarrollo y distribucién residencial

Oo&M

EBITDA 2022: 1.354

Otras actividades profesionales

« Volumen de cifra de negocio de 45,6Mn€, + 35,2% respecto al mismo periodo del ejercicio anterior, con una disminucién de EBITDA en un 16,7% hasta el €1,4m producido fundamentalmente por
el aumento de los costes de estructura de USI, tras la admisidn a cotizacion y otros gastos de personal y explotacién para preparar la estructura del Grupo para el crecimiento futuro

« Aumento de la facturacion de la rama IPP, que una vez los proyectos en desarrollo vayan entrando en operacion, el Grupo experimentara un gran aumento de los margenes al no tener esta linea de
negocio costes de aprovisionamiento. Los costes operativos asociados a esta linea de negocio se imputan en otros gastos de explotacion.

« El margen bruto en desarrollo y distribucion residencial ha disminuido por la subida de costes de las materias primas, ademéas en 2021 hubo un ajuste intercompany positivo de €1m que no ha
sucedido nada similar en 2022. Una vez la penetracion del producto Sunbox sea mayor en el mix de ventas se producira una mejora de margenes al ser un producto de mas valor afiadido 9

Los estados financieros salvo EBITDA y margen bruto han sido objeto de auditoria. Ebitda: Resultado de explotacién menos amortizaciones, deterioros, diferencias negativas de combinacion de negocios y otros resultados



Balance de situacion consolidado 31.12.22 / Evolucion de las principales magnitudes Umbrella

El balance del Grupo muestra los primeros signos de crecimiento: esta dimensionando para cumplir los objetivos del plan estratégico
gue se materializaran a futuro en la cuenta de resultados

(cifras en Mn €) dic-21 dic-22  Variacion - __Incremento en el activo no corriente de €1lm a €28m como
ACTIVO NO CORRIENTE 10,6 28,6 +170% : consecuencia de la inversiéon en los nuevos proyectos operativos y en
EXISTENCIAS 5,2 11,6 +123% - construccién que integraran el negocio de IPP y generaran unos
TESORERIA 1,8 15,6 +767% - ingresos recurrentes en el corto plazo.
FFPP 4,3 28,1 +553% : - . . .
DEUDAS A LARGO PLAZO 75 18.2 +142% __Fuerte crecimiento en existencias deblo_lo al _mayor volumen de
DEUDAS A CORTO PLAZO 6.2 9,7 +56% ventas de productos de autoconsumo residencial (Turbo Energy).
PROVEEDORES 6,3 12,2 +94% - Ny : : . N

- Solida posicion de caja y fondos propios gracias a la ampliacion de
APALANCAMIENTO 59% 42% -29% . capital realizada en julio de 2022 anticipandose a las necesidades de
CAPEX 4,7 15,9 +238% - financiacion de su estrategia de crecimiento.

_ Disposicion de financiacion a largo plazo para iniciar la
construccion de proyectos de IPP.

- __Incremento de la financiacion de circulante derivado de la mayor
(cifras en Mn €) dic-21 dic-22  Variacion - actividad en la rama de EPC y el crecimiento de ventas de la
division de autoconsumo residencial.

DFN 13,8 11,8 -17%
DFN/EBITDA 9,2 9,1 -1% . Reduccion del apalancamiento por el incremento de los activos y una
DEN SIN PROJECT EINANCE 76 46 +265% fuerte posicion de caja. Excluyendo la financiaciéon Project Finance. El

grupo tiene una posicion de caja neta de €4,6m.

EBITDA: Resultado de explotacién — Amortizaciones y deterioros
DFN: Préstamos totales — Inversiones a CP — Inversiones financieras — Efectivo 10

Apalancamiento: Préstamos / Total activo
CAPEX: Variacion inmovilizado material + Amortizaciones *Apalancamiento, Capex, los indicadores de DFN y caja neta no han sido objeto de auditoria
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Estrategia de crecimiento / Desarrollo de negocio Umbrella

Modelo de negocio diversificado combinando (i) la inversidn en proyectos de infraestructura propios con generacion de ingresos y
EBITDA recurrente, (ii) la generacion de caja recurrente por los servicios ofrecidos de EPC y O&My (iii) el fuerte crecimiento y
rentabilidad por la venta de soluciones de autoconsumo residencial

Servicios Infraestructura

> Linea de negocio que presta servicios de EPC y O&M. En la rama de negocio > Negocio de infraestructura en crecimiento tanto a nivel nacional como
de EPC foco en los proyectos propios en Espafia con el objetivo de internacional (Chile y UK), siendo un negocio con generacién de ingresos y
Proyectos fotovoltaicos a eliminar la volatilidad del negocio y tener visibilidad de ingresos y flujos de cajarecurrentes
margenes

gran escala

> Las aportaciones para la construccién de la cartera de proyectos en
Espafia (212 MW) ya estan comprometidas con un socio minoritario (RGreen)

> Enlarama de negocio de O&M objetivo de seguir operando y manteniendo y endeudamiento (Incus Capital por hasta €106,5m.)

los proyectos fotovoltaicos que se vayan desarrollando y construyendo,

tanto para terceros como en propiedad > Se ha obtenido el primer Ready to Build en UK modalidad Collocate (planta
fotovoltaica + baterias) y se esta trabajando en nuevas iniciativas de negocio
con presencia en otras geografias europeas

> Modelo de negocio rapidamente escalable por tener unos requerimientos > Firma de dos contratos PPA on-site con un cliente industrial

Autoconsumo industrial a legales mas laxos frente a proyectos de gran escala - - . ) ) .

| > Objetivo de acelerar el crecimiento en funcion de la capacidad financiera y la
gran escala > Prevision de fuerte crecimiento en los proximos afios dada la demanda en rentabilidad de los proyectos

la instalacion de proyectos para autoconsumo industrial - . . . .

proy P > Generacion futura de flujo de caja recurrente a través de esta modalidad de
negocio
: - > Posicionamiento como un actor nacional relevante en el disefio, > Creacién y operacion de un area de e-mobility, dedicada a crear una
Soluciones de energia, produccién y comercializacién de productos y soluciones destinadas a infraestructura de electromovilidad sostenible

almacenamiento y instalaciones fotovoltaicas para el autoconsumo industrial y residencial,
eficiencia energética creando un modelo de negocio escalable y ya rentable a través de la marca
Turbo Energy

> Objetivo de construir y operar una infraestructura de apr6x. 1.000 puntos de
suministro repartidos en toda la geografia nacional

I:"j > Objetivo dirigido a potenciar comercialmente SunBox y la marca Turbo
Energy a nivel internacional

Umbrella cuenta con una sélida posicion financiera (caja neta de €4,6m. excluyendo deuda proyecto) teniendo ya comprometida la
mayor parte de los recursos para acometer una inversiéon en proyectos propios de aprox. €160m. en los préoximos ainos (2022-2024)

*El calculo de caja neta no ha sido objeto de auditoria
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Responsabilidad Social Corporativa / Lineas de accion de la estrategia ESG Umbrella

La estrategia en ESG se centra en 5 pilares los cuales estamos desarrollando para el periodo 2023 — 2027.

Para cada linea de accion se estan definiendo indicadores y objetivos para poder seguir la evolucion de los mismos.




Anexo | / Cuenta de Resultados consolidada Enero-Diciembre 2022

Cifras en euros

OPERACIONES CONTINUADAS

Ene-Dic
2022

Ene-Dic
2021

Importe neto de la cifra de negocios 14-a 45.625.962 33.744.161
Trabajos realizados por la empresa para su activo 6 13.763.332 2.931.298
Aprovisionamientos- 14-b (50.625.966) (30.721.291)
Consumo de mercaderias (48.026.924) (27.686.447)
Consumo de materias primas y otras materias consumibles (67.127) (30.024)
Trabajos realizados por otras empresas (2.531.915) (3.004.820)
Otros ingresos de explotacion 180.965 50.183
Gastos de personal- 14-c (3.392.955) (1.661.057)
Sueldos, salarios y asimilados (2.693.888) (1.276.792)
Cargas sociales (699.067) (384.265)
Otros gastos de explotacidn- (4.217.803) (2.819.486)
Servicios exteriores 14-d (4.081.458) (2.688.676)
Tributos (115.714) (27.830)
Pérdidas, deterioro y variacion de provisiones por operaciones comerciales (20.631) (102.938)
Otros gastos de gestion corriente - (42)
Amortizacion del inmovilizado (451.489) (241.359)
Deterioro y resultado por enajenaciones del inmovilizado 5.292 -

Diferencia negativa en combinaciones de negocios 8 - 1.086.687
Otros resultados (10.183) -

RESULTADO DE EXPLOTACION 877.155 2.369.136
Ingresos financieros 6.225 23.303
Gastos financieros 12 (1.283.316) (434.514)
Diferencias de cambio 10 99.611 10.831
RESULTADO FINANCIERO (1.177.480) (400.380)
Participacion en beneficios (pérdidas) de sociedades puestas en equivalencia 8 (528.854) -

RESULTADO ANTES DE IMPUESTOS (829.179) 1.968.756
Impuestos sobre beneficios 13-c 457.721 (208.046)
RESULTADO DEL EJERCICIO PROCEDENTE DE OPERACIONES CONTINUADAS (371.458) 1.760.710
RESULTADO CONSOLIDADO DEL EJERCICIO (371.458) 1.760.710
Resultado atribuido a la Sociedad dominante 14-e (258.382) 1.738.201
Resultado atribuido a socios externos 11y 14-e (113.076) 22.509

*Los estados financieros han sido objeto de auditoria.

.»\‘
-

Uml’)‘rella

SOLAR INVESTHENT
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Anexo |l / Balance Consolidado 31.12.22 Umbrella

SOLAR INVESTHENT

31/12/2022 31/12/2021 PATRIMONIO NETO Y PASIVO 31/12/2022 31/12/2021

ACTIVO NO CORRIENTE 28.556.017 10.645.626/| |PATRIMONIO NETO 26.374.149 4.452.025

Inmovilizado intangible 568.390 142.136/ |Fondos propios- 26.086.098 4.342.905

Inmovilizado material- 6 24.134.083 8.770.697 Capital 11 431.160 300.000
Terrenos y construcciones 393.994 391.624 Prima de emision 11 22.130.586 o

Instalaciones técnicas y otro inmovilizado material 6.737.756 2.639.751 Reservas de la Sociedad dominante- 11 2.045.611 401.553

Inmovilizado en curso y anticipos 17.002.333 5.739.322 Legal y estatutarias 60.000 57.719

Inversiones en empresas del grupo y asociadas a largo plazo- 8y15-b 1.806.094 1.649.803 Otras reservas 1.985.611 343.834

Instrumentos de patrimonio 899.026 114.000 Reservas en sociedades consolidadas por integracion global 1 2.227.569 1.903.151
Participaciones puestas en equivalencia 627.037 1.152.525, Acciones de la Sociedad dominante 11 (490.446) s

Créditos a empresas - 5.000 Resultado del ejercicio atribuido a la Sociedad dominante- 14-e (258.382) 1.738.201

Otros activos financieros 280.031 378.278 Resultado consolidado (371.458) 1.760.710

Inversiones financieras a largo plazo 223.792 79.183 Atribuible a socios externos 113.076 (22.509)

Activos por impuesto diferido 13-d 1.823.658 3.807| |Ajustes por cambios de valor- 11 56.823 2.735

Diferencias de conversion 56.823 2.735

Socios externos 11 231.228 106.385

PASIVO NO CORRIENTE 18.247.564 9.412.379

Deudas a largo plazo- 18.247.564 7.492.379

Deudas con entidades de crédito 12 11.725.003 7.492.379
Otros pasivos financieros 12y 15-b 6.522.561 -

Deudas con empresas del grupo y asociadas a largo plazo 15-b - 1.920.000

PASIVO CORRIENTE 22.027.197 12.915.191

ACTIVO CORRIENTE 38.092.893 16.133.969, |Deudas a corto plazo- 9.659.746 6.186.500

Existencias 9 11.581.997 5.202.026/ |Deudas con entidades de crédito 12 9.603.403 6.186.500
Deudores comerciales y otras cuentas a cobrar- 10.058.547 8.792.510 |Otros pasivos financieros 12y 15-b 56.343 =

Clientes por ventas y prestaciones de servicios 8.945.598 7.976.694, |Deudas con empresas del grupo y asociadas a corto plazo 15-b 43.129 284.438

Clientes, empresas del grupo y asociadas 15-b 406.714 193.708 |Acreedores comerciales y otras cuentas a pagar- 12.226.086 6.250.577

Personal 17.174 5.791 |Proveedores y acreedores varios 11.035.284 5.225.166

Activos por impuesto corriente 13-a 89.893! 1.435/ |Proveedores, empresas del grupo y asociadas 15-b 257.375 85.134
Otros créditos con las administraciones publicas 13-a 599.168 614.882 |Personal (remuneraciones pendientes de pago) 1.055 o
Inversiones en empresas del grupo y asociadas a corto plazo 8y15-b 61.136 51.774, |Pasivos por impuesto corriente 13-a 328.182, -

Inversiones financieras a corto plazo 482.955 150.617, |Otras deudas con las administraciones publicas 13-a 444.160 927.202

Periodificaciones a corto plazo 313.226 116.384, |Anticipos de clientes 160.030 13.075

Efectivo y otros activos liquidos equivalentes 12 15.595.032 1.820.658 |Periodificaciones a corto plazo CEWETS 193.676

TOTAL ACTIVO 66.648.910 26.779.595‘ TOTAL PATRIMONIO NETO Y PASIVO 66.648.910 26.779.595

*Los estados financieros han sido objeto de auditoria. 14
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