AXO\NX

AL BME GROWTH

OTRA INFORMACION RELEVANTE
En Madrid, a 4 de febrero de 2025

Con arreglo a lo establecido en el articulo 227 de la Ley 6/2023, de 17 de marzo, del
Mercado de Valores, y de acuerdo con lo establecido en la Circular 3/2020 del BME
GROWTH, “"AXON PARTNERS GROUP, S.A.” pone en su conocimiento la Presentacion,
que incluye un avance de resultados 2024, que se ha realizado con motivo del
webminar que tendra lugar el 4 de febrero de 2025.

Se hace constar que, de acuerdo con el contenido del parrafo segundo del apartado
2 de dicha Circular 3/2020, la informaciéon puesta a disposicion de los accionistas y
del publico en general ha sido confeccionada bajo la exclusiva responsabilidad de la
entidad emisora y de su Consejo de Administracion.

Fdo.: Enrique Salvador Olea
Secretario del Consejo de Administracion
“AXON PARTNERS GROUP, S.A.”

AXON PARTNERS GROUP, S.A.. © C/ Sagasta, n° 18, 3?2 planta — 28004-Madrid



Dialogo Abierto con

AXONL

4 FEBRERO 2025



En esta presentacion
responderemos a lo
sigulente:

1.- ¢ Qué hacemos?

2.- ¢, Qué nos diferencia?

3.- Métricas que demuestran nuestra fortaleza
4.- Palancas de crecimiento

5.- Consideraciones adicionales de valor
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El poder transformador de la

, .. i $4.5 trillones $3,8 trillones
TeCn O I Og I a: CreCI m Ie ntO SI n Inversion global en Inversion global en sector
tecnologia (2023)* financiero (2023)?!
precedentes.
- La tecnologia es el multiplicador que transforma todos 25,7% anual 5-15% anual
los sectores econdomicos Ritmo de crecimiento de la Ritmo de crecimiento de

tecnologia? otros sectores?

« Esta transformacion es clave para:

« Gobiernos que necesitan fomentarla y regularla
« Corporaciones que necesitan aprovecharla 20-30x PER 10-15x PER

e |lnversores gue necesitan tener exposicién ala Multiplo de valoracion de Multiplo de valoracion de
misma las tecnoldgicas?® otros sectores?

« Axon trabaja con los principales stakeholders
identificados: gobiernos, corporaciones e inversores

Y4 de la inversion global
La tecnologia representa el 26% de la inversion global*

1 Fuente: S&P Global 2 Fuente: World Economic Forum 3 Fuente: Bloomberg 4 Fuente: McKinsey




1.- ¢, Qué hacemos en Consultoria?

= , :

=] Proyectos de Consultoria Grandes clientes
* 6-24 meses « Corporaciones
 Ingresos por: modelos, analisis etc « Bancos

« En ocasiones ingresos adicionales a éxito. « Gobiernos

Especializacion en Tecnologia

« Telecoms, Cyber, Al, IOT
* Regulacion, Modelizacion, Estrategia

AXO\N)



1.- ¢, Qué hacemos en Gestion de Activos?

é Fondos de Capital Riesgo Clientes - Inversores
=2 Eny Tecnologia e Innovacion

* |nstituciones Financieras

« 8-12 anos
« Comisiones de Gestion * Fondos de Fondos (publicos/privados)
» Comisiones de Exito - Family Offices y Banca Privada

-

Foco en Pymes Tecnologicas

« Todas las tecnologias
* |nstrumentos de inversion variados
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2.1 ¢ Qué nos diferencia en Consultoria?

PROYECTOS
_533 ESPECIALIZADOS

.. RECURRENCIAEN
WU cLIENTES

ALTO VALOR
ANADIDO

- Analisis de Mercados Regulados

Modelos de competencia }}}}

- Valor medio: 525k€

Especializacion tecnologica

Servicios de nicho >>>>

- Ventaja competitiva en los RFPs

+250.000 € ingreso/consultor

2X metrica big four >>>>

Proyectos estrategicos con altos
margenes y competencia limitada

Clientes clave desde 2006:

Cellnex, Telefénica, Berec, Anatel,
STC, EIB, EC

Margenes EBITDA
30% vs. 10-20% industria

Division con barreras de entrada por especializacion comparable

a consultoras globales



2.2 ¢ Qué nos diferencia en Gestion de Ac

I
) . Unico inversor espafiol tech con presencia +2.500 oportunidades analizadas
ACCESO UNICO A global: Europa, Latam, USA e Israel IO al afio
OPORTUNIDADES . Reconocimiento en mercados +75% de operaciones sin
competencia
m);mﬁ mlo' ESTRATEGIAS - Plataforma tech especializada Soluciones para inversores con
MULTIPLES . Inversion directa y fondo de fondos DIDD distintas necesidades

Equity y Deuda Sinergias para generar mejores

retornos

RETORNOS MEDIOS . Fondo AIG | entre los mejores de su
@ EN EL PRIMER anada }}}} Retorno medio de 29%
Retornos positivos consistentes Multiplo medio de 2x

QUARTIL GLOBAL . NN .
Diversificacion que reduce el riesgo

Division de Inversiones: retornos atractivos generando circulo virtuoso de inversores
recurrentes.



o0 -0
e . Diversificacion Multiple

III Resiliencia en Generacion de Caja

» Crecimiento sin apalancamiento Por tipos de negocio: ningun

;. - - Consultoria se beneficia del flujo de servicio de la firma supone mas
3 4 M Etrl Ccas caja de la unidad de Inversiones de un 25% de los ingresos.*
* Inversiones se beneficia del  Por clientes: ningun cliente ni
q U e crecimiento de Consultoria Inversor supone mas del 15% de

los iIngresos.*

dem UEStran ﬂmﬂ » Por mercados: ningun pais

t MMt  Acceso Yy retencion de talento supone mas de un 25% de los
n u eS ra  Desarrollos de carrera al alcance de Ingresos.*

fortaleza .

pocas empresas en el mundo
Acceso a primeros de promocion en
universidades prestigiosas

« Retencion de talento

*Ano 2024



Resiliencia en Generacion de Caja

1,00

La Sinergia de [ '
Negocios | | |
Permite Crecer s l \ | l | I ‘

wkeeed 111111

Necesidad de (0.20)
Financilacion (0.40)
Externa ©60) L. . . L . .

Dividendos sin [E& I||I||IIII||||II|

mAl mmAC —APG
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Focalizacion
en Mercados
Tecnoldgicos
de Alto
Crecimiento

con
Diversificacion
POr Serviclos,
Regiones y
Tecnologias

Multiples Formas de Diversificacion

Ingresos por tecnologia*

Ingresos por region*

67%

Ciberseguridad

21%

Telco

12%

Tecnologias
Emergentes

85%

Asia

6%
]
Ameérica

5%
[

Europa

= 50/60%

4%

Africa

Por tipo de inversor*

__ 50/40%




Atraccion de
Talento de
Primer Nivel,
Predominio de

=EIES
Técnicosy
Econdmicos

Acceso Yy Retencion del Talento

m [ngenieria
7% ADE+Derecho
ADE/Economia

40%

RATIO DE CONTRATACION ) <2%

Recibimos una media de 2.500 candidaturas de profesionales cualificados, pero solo un pequefio
~porcentaje, menos del 2%, supera nuestros rigurosos procesos de seleccion.

~ Esto nos permite asegurar que mantenemos los mas altos estandares de calidad y que incorporamos a
~personas realmente excepcionales.



Cimientos
Solidos Sobre
los que
Garantizar el

Crecimiento

Palancas de Crecimiento

Consultoria
2 palancas

1.- Nuevas tecnologias
% Telco ((‘I))) Tecnologias
emergentes

b Inteli ' S
gencia STt _ _
taﬂn'.\ Artificial | 9x| Ciberseguridad

2.- Nuevos Mercados

Esta previsto que el mercado de consultoria global en
telecomunicaciones, ciberseguridad e inteligencia artificial
ascienda a: +80.000 mUSD (2030)*.

*GCC global consulting market spending

Inversiones
5 palancas

PREVISION 2025:
950m€ AuM (guidance del IPO)

. Lanzamiento Axon Innovation Growth |l (250M€ de

hard-cap estimado a cierre 31/12/2025).

. Base fuerte de inversores institucionales.

. Consolidacion de nuevos verticales: Deuda, Deep

Tech.

. Posicionamiento Unico en fondos de fondos

publicos (EU, Espana, Italia) que garantizan el
apoyo a los proyectos.

. Nuevos inversores internacionales con mas de

cincuenta nuevas relaciones construidas.

AXO\NX
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Que produce resultados excepcionales

Ingresos (m€)

%
cAGR20-24+22 ° [20,0-20,8]
19.0
16.9
13.5
y I
2020 2021 2022 2023 2024

avance*

*Basada en registros contables (pendiente de cierre definitivo).

mEbitda (m€) — Ebit Margin

2020 2021 2022 2023 2024
avance*

40%

[6,0-6,8]

20%
10%
5%

0%

35%
30%
25%
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Posicion de Balance Solida

Activos en balance (m€) Otros activos no incluidos en balance (m€)

2022 2023 [2024]* [2024]*
m Caja Valoracion en fondos Plusvalia fondos = Participacion Finizens m® Carried interest

Nota: Carried interest latente bruto sin descontar el importe que corresponde al equipo gestor  *Avance a 31/12/2024 (pendiente del cierre definitivo) AXO\N) 14



Contacto

CORREOQO WEB
accionistas@axonpartnersgroup.com Www.axonpartnersgroup.com
LINKEDIN TWITTER

Axon Partners Group @AXonPG




Graclas

Axon Partners Group
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