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OTRA INFORMACIÓN RELEVANTE  

 

 28 de octubre de 2025 

 

En virtud de lo previsto en el artículo 17 del Reglamento (UE) nº 596/2014 sobre 

abuso de mercado y en el artículo 227 de la Ley 6/2023, de 17 de marzo, de los 

Mercados de Valores y de los Servicios de Inversión y disposiciones 

concordantes, así como en la Circular 3/2020 del segmento BME Growth de BME 

MTF Equity, se pone a disposición del mercado la siguiente información relativa 

a NATAC NATURAL INGREDIENTS, S.A. (en adelante, “NATAC”, la “Sociedad” o la 

“Compañía”, indistintamente): 

 

- Informe de Revisión Limitada y Estados Financieros Intermedios Consolidados 

del periodo de seis meses finalizado el 30 de junio de 2025. 

 

- Información financiera de carácter individual de la Compañía (balance y 

cuenta de pérdidas ganancias) del periodo de seis meses finalizado el 30 de 

junio de 2025. 

 

- Informe integrado del periodo de seis meses finalizado el 30 de junio de 2025 

y grado de cumplimiento de las nuevas previsiones aprobadas por el 

Consejo de Administración.  

 

- Avance de resultados del Grupo (grupo societario encabezado por la 

Compañía) a 15 de octubre de 2025. 

 

La información comunicada ha sido elaborada bajo la exclusiva 

responsabilidad del emisor y sus administradores.  

 

Quedamos a su disposición para cuantas aclaraciones consideren oportunas.  

 

 

En Getafe, a 28 de octubre de 2025 

 

ALDABI INVERSIONES, S.L.U. 

Consejera Delegada 

(D. Antonio Ángel Delgado Romero, persona física representante) 

NATAC NATURAL INGREDIENTS, S.A.  
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Información financiera de carácter individual correspondiente al primer semestre de 

2025 no auditada ni sujeta a revisión limitada 
 

 

 

NATAC NATURAL INGREDIENTS S.A. 

 

BALANCES 

AL 30 DE JUNIO DE 2025 Y AL 31 DE DICIEMBRE DE 2024 

(Expresados en Euros) 

 

ACTIVO  30/06/2025 31/12/2024 

    

ACTIVO NO CORRIENTE  113.611.002,58 108.171.053,49 

    

Inmovilizado intangible  105.881,08 110.554,08 

    

Inmovilizado material  642.220,91 664.626,91 

    

Inversiones en empresas del grupo y asociadas a largo plazo   111.997.110,08 106.530.082,00 

Inversiones en patrimonio neto  96.229.201,42 96.229.201,42 

Créditos a empresas del grupo  15.767.908,66 10.300.880,58 

    

Activos por impuesto diferido  865.790,51 865.790,50 

    

ACTIVO CORRIENTE   1.597.428,10 1.648.276,75 

    

Deudores comerciales y otras cuentas a cobrar   1.441.920,81 1.463.929,81 

Otros créditos con las Administraciones Públicas  1.441.920,81 1.463.929,81 

    

Inversiones financieras a corto plazo  50,00 50,00 

    

Efectivo y otros activos líquidos equivalentes  155.457,29 184.296,94 

    

TOTAL ACTIVO   115.208.430,68 109.819.330,24 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 
NATAC NATURAL INGREDIENTS S.A. 

 

BALANCES 

AL 30 DE JUNIO DE 2025 Y AL 31 DE DICIEMBRE DE 2024 

(Expresados en Euros) 

 
PATRIMONIO NETO Y PASIVO  30/06/2025 31/12/2024 

    

PATRIMONIO NETO  53.663.875,35 54.985.613,34 

    

Fondos propios   53.663.875,35 54.985.613,34 

    

Capital  3.478.642,60 86.966.065,00 

Capital escriturado  3.478.642,60 86.966.065,00 

    

Prima de Asunción  - 190.394.141,53 

    

Reservas  42.910.788,10 (224.852.134,13) 

    

Acciones propias  (2.027.958,06) (2.192.395,58) 

    

Resultado de ejercicios anteriores  - (3.319.206,02) 

    

Resultado del ejercicio  (1.458.308,45) (2.771.568,62) 

    

Otros instrumentos de patrimonio  10.760.711,16 10.760.711,16 

    

PASIVO NO CORRIENTE   56.501.610,40 48.453.121,53 

    

Provisiones a largo plazo  1.174.424,05 1.174.424,05 

    

Deudas a largo plazo  18.297.511,87 19.124.929,67 

Obligaciones y otros valores negociables  8.149.887,58 10.218.754,54 

Deudas con entidades de crédito  7.680.054,20 8.681.725,19 

Otros pasivos financieros  2.467.570,09 224.449,94 

    

Deudas con empresas del Grupo y asociadas a largo plazo  37.021.010,10 28.145.103,43 

    

Pasivos por impuesto diferido  8.664,38 8.664,38 

    

PASIVO CORRIENTE  5.042.944,93 6.380.595,37 

    

Deudas a corto plazo  3.039.723,49 3.237.131,02 

Deudas con entidades de crédito  2.915.030,38 3.138.834,90 

Otros pasivos financieros  39.383,53 33.386,66 

Obligaciones y valores convertibles  85.309,58 64.909,46 

    

Deudas con empresas del grupo y asociadas a corto plazo  388.607,08 422.362,13 

    

Acreedores comerciales y otras cuentas a pagar   1.614.614,36 2.721.102,22 

Acreedores varios  417.674,77 840.111,44 

Pasivos por impuesto corriente  1.176.789,12 1.798.384,58 

Otras deudas con las Administraciones Públicas  20.150,47 82.606,20 

    

 

TOTAL PATRIMONIO NETO Y PASIVO  115.208.430,68 109.819.330,24 

 
 

 

 

 

 



NATAC NATURAL INGREDIENTS S.A. 

 

CUENTA DE PÉRDIDAS Y GANANCIAS 

A 30 DE JUNIO DE 2025 Y 30 DE JUNIO DE 2024 

(Expresadas en Euros) 

 
CUENTA DE PÉRDIDAS Y  

GANANCIAS ABREVIADA  30/06/2025 30/06/2024 

    

Otros ingresos de explotación  - 4.786,00 

    

Otros gastos de explotación  (589.889,03) (817.338,66) 

    

Amortización del inmovilizado  (43.980,00) - 

    

Resultados excepcionales  - (109,26) 

    

RESULTADO DE EXPLOTACIÓN  (633.869,03) (812.661,92) 

    

Ingresos financieros  - 30.796,75 

    

Gastos financieros  (824.787,23) (484.608,59) 

Por deudas con empresas del grupo y asociadas  (824.787,23) (484.608,59) 

    

Diferencias de cambio  347,81 - 

    

RESULTADO FINANCIERO  (824.439,42) (453.811,84) 

    

RESULTADO ANTES DE IMPUESTOS  (1.458.308,45) (1.266.473,76) 

    

Impuesto sobre beneficios  - - 

    

 

RESULTADO DEL EJERCICIO  (1.458.308,45) (1.266.473,76) 
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CARTA 
de nuestro CEO

Me dirijo a ustedes para compartir los resultados del 
grupo Natac Natural Ingredients durante el primer 
semestre del ejercicio 2025, un periodo que refleja 
tanto la solidez de nuestra actividad como los 
avances estratégicos que refuerzan nuestro 
compromiso con la calidad, la sostenibilidad y la 
creación de valor a largo plazo.

En los primeros seis meses del año hemos alcanzado 
una facturación de 16,36 millones de euros, en un 
contexto marcado por la normalización del ritmo de 
actividad tras un 2024 atípico, especialmente en su 
primer semestre, cuando —como ya informamos— se 
adelantaron pedidos que tradicionalmente 
correspondían al segundo semestre, dando lugar a 
unos resultados excepcionales. En cambio, este 2025 
se está desarrollando dentro de la normalidad 
prevista, con un comportamiento acorde a los ciclos 
habituales del mercado y en línea con nuestras 
expectativas.

Más allá de los resultados financieros, merece la pena 
resaltar los logros conseguidos estos meses. A nivel de 
producto hemos ampliado nuestro portfolio de 
Branded Ingredients con el lanzamiento de Oligut, un 
producto que combina polifenoles y triterpenoides del 
olivo para favorecer la función del sistema 
gastrointestinal, reduciendo la inflamación y 
favoreciendo el equilibrio inmunitario intestinal.   

Además, Innovaoleo, nuestra división de omega 3, ha 
puesto en el mercado Omega 3 Star, un aceite de 
pescado premium, especialmente diseñado para su 
aplicación en la industria de la alimentación, los 
suplementos y la nutrición para mascotas.

Otro de los hitos relevantes ha tenido lugar en nuestra 
planta de As Somozas, la más grande de España en 
su categoría, que ha obtenido el certificado GMP+, el 
sello Friends of the Sea y la FSSC 22000. Estas 
certificaciones refuerzan nuestro compromiso con la 
excelencia operativa, la calidad de los procesos y la 
sostenibilidad medioambiental.

Con la mirada puesta en el segundo semestre, 
mantenemos nuestras previsiones de cierre de 2025 
con una facturación superior a los 50 millones de 
euros y un EBITDA de más de 20 millones. Entre julio y 
mediados de septiembre, la compañía ha facturado 
6,7 millones de euros. Esta cifra, sumada a los pedidos 
en firme para el resto del año por un importe de 21,2 
millones, permite mantener dichas estimaciones de 
cierre y Ebitda.

Quiero agradecer, una vez más, el compromiso y la 
dedicación de todos los profesionales de Natac, sin 
los cuales estos resultados no serían posibles. 
También deseo expresar mi reconocimiento a 
nuestros accionistas, inversores, clientes y socios 
comerciales, cuyo apoyo es clave para seguir 
construyendo un proyecto sólido, generador de valor 
y con un impacto positivo en la sociedad.

0 1  C A R T A  C E O

Antonio Delgado
CEO Natac Natural Ingredients 
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GRUPO NATAC: 1er SEMESTRE 2025
EN UN VISTAZO 
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1. RESUMEN VISUAL

2. RESUMEN EJECUTIVO
a. Resumen ejecutivo I 
b. Resumen ejecutivo II 
c. Resumen ejecutivo III 



RESUMEN VISUAL
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VENTAS

Totales

16.356.590

Var. -16%

EBITDA

Totales

5.435.056

Var. -20%
nEBITDA normalizadoO

DFN

Sin Préstamos Convertibles 
y Subvenciones 

70.404.456
Var. 24%
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RESUMEN EJECUTIVO
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RESUMEN EJECUTIVO I

Natac ha cerrado el primer semestre de 2025 con 
16,36 millones de facturación, un 16 por ciento menos 
que en el mismo periodo del ejercicio anterior. Este 
comportamiento responde a un efecto de base 
comparativa, ya que 2024 fue excepcional y estuvo 
marcado por el adelanto de pedidos a los primeros 
meses del año que tradicionalmente corresponden al 
segundo semestre. 

Por líneas de negocio, el mercado de extractos para 
Nutracéutica y Nutrición Animal ha registrado un 
récord histórico de ventas con un 19% de crecimiento, 
apoyado en la optimización de operaciones y en la 
captación de nuevos clientes. Se prevé que 
mantenga esta dinámica positiva en la segunda 
mitad del año.

En relación con la unidad de Pharma, se anticipa una 
mayor concentración de la actividad en el segundo 
semestre.

En cuanto a la de Omega-3 se espera un incremento 
de la facturación para el último semestre del año, una 
vez finalizada la construcción de la fábrica.

Durante el primer semestre de 2025, se ha 
incrementado el número de clientes en 37 respecto al 
mismo periodo del ejercicio anterior. Estas nuevas 
incorporaciones han generado aproximadamente 
1,3M€ en facturación adicional a la Sociedad. 

Este crecimiento en número de clientes se verá 
reforzado en 2025 con la certificación GMP Pharma, 
que nos permitirá diversificar nuestra cartera de 
productos con la incorporación de APIs [Active 
Pharmaceutical Ingredients]. En Natac seguimos 
dando respuesta a las inquietudes del sector 
europeo, cumpliendo con los más altos estándares 
de calidad y adaptándonos a las nuevas 
regulaciones en el ámbito de extractos vegetales, 
cada vez más restrictivas. 

Los resultados obtenidos en el primer semestre de 2025 reflejan la normalización de la facturación en 
comparación con el mismo periodo del año anterior, que fue excepcionalmente atípico.
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Nuestro compromiso con la sostenibilidad y el 
medio ambiente constituye un elemento 
diferenciador distintivo en nuestra propuesta de 
valor. La preocupación por el respeto a la naturaleza 
es una tendencia en ascenso en los principales 
mercados globales; cada vez más clientes buscan 
proveedores comprometidos con el medio ambiente 
que garanticen la trazabilidad y buenas prácticas 
en toda su cadena de valor. En este sentido, Natac, 
gracias a su producción sostenible y prácticas de 
respeto al medio ambiente, como la reducción de 
residuos o la reutilización de recursos, se posiciona 
como un productor sostenible de bioactivos 
vegetales de referencia.

Además, en Natac continuamos desarrollando 
ingredientes que satisfacen las necesidades y 
demandas cambiantes del consumidor. Ofrecemos 
soluciones para el envejecimiento saludable, 
refuerzo inmunológico, salud cardiovascular y salud 
cognitiva, entre otros.

La División de Nutrición Animal, además de crecer 
un 19% en el primer semestre de 2025 respecto al 
mismo periodo del año anterior, ha aumentado su 
peso sobre el total de la cifra de negocios en un 3% 
respecto al ejercicio 2024. Adicionalmente, si 
tenemos en cuenta el trailing a 12 meses presenta 
un aumento del 18%, refrendando el gran 

crecimiento que se esperaba. La prohibición de 
antibióticos en los piensos animales ha impulsado la 
demanda de soluciones naturales. Por ello, el sector 
de los extractos vegetales está experimentando un 
fuerte desarrollo en los últimos años, donde Natac 
se posiciona como pionero en el suministro de 
soluciones para las aplicaciones más demandadas 
de la industria. Uno de nuestros objetivos para 2025 
es desarrollar una estrategia global, hasta ahora 
centrada en Europa, que nos permita expandir 
nuestra base de clientes en mercados de alto 
potencial como Estados Unidos, Brasil o Japón.

El objetivo de la Compañía es continuar su labor de 
desarrollo y crecimiento en las regiones y mercados 
actuales, mediante la actualización constante de 
nuestra cartera de productos y el fortalecimiento de 
nuestro equipo comercial, para seguir consolidando 
nuestra posición en los mercados donde ya 
operamos. Además, buscamos expandir nuestra 
presencia geográfica ingresando en mercados de 
alto rendimiento como el Reino Unido, 
Latinoamérica y Oriente Medio, donde actualmente 
la presencia es reducida. 
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RESUMEN EJECUTIVO I I

▪ Los ingresos por venta de productos alcanzaron los 
16,11M€ a 30 de junio de 2025, lo que representa una 
disminución del 16% comparado con el mismo 
periodo del ejercicio anterior. Respecto al trailing a 
doce meses estos ingresos fueron de 31,72M€, lo que 
supone una disminución del 1%. Dicho descenso se 
explica por la concentración de entregas de Pharma 
para el segundo semestre del ejercicio.

▪ En relación con el Omega-3, una vez arrancada la 
factoría y realizadas las primeras fabricaciones en el 
primer semestre, se espera un incremento de 
facturación para la última mitad del año. Cabe 
destacar que esta fábrica ha obtenido las 
certificaciones GMP+, Halal, FSCC 22000 y el certificado 
Friends of the Sea, lo que garantiza los más altos 
estándares de calidad.

▪ Respecto al mercado de América, ha crecido un 61% 
con respecto al mismo periodo del ejercicio anterior 
como resultado del cambio estratégico en la gestión 
comercial, la captación de nuevos clientes y la 
ampliación de proyectos en marcha. 

▪ Respecto al mercado Asia-Pacífico (APAC), en el 
trailing de los últimos doce meses la contribución 
actual de la filial en Singapur a nuestra cifra de 
negocios asciende a 2,90 M€.

▪ Enfoque de esfuerzos en sectores industriales con alto 
potencial de crecimiento, como el mercado de 
alimentación animal y el orgánico. Los 
departamentos de comercial, marketing y técnico se 
han especializado en este ámbito para aprovechar al 
máximo las oportunidades que ofrecen.

▪ Aumento en los ingresos derivados de clientes a largo 
plazo. Durante el primer semestre se han conseguido 
37 clientes nuevos más con respecto al mismo 
periodo del ejercicio anterior.

▪ Captación de nuevos clientes Top Tier, siguiendo la 
tendencia de los ejercicios anteriores.

▪ Ampliación de la cartera de productos con el 
lanzamiento de Oligut y Omega-3 Star.

La composición de los ingresos se divide en dos categorías principales:

INGRESOS POR VENTA DE PRODUCTOS
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MAGNITUDES/
INDICADORES 
FINANCIERAS

1H 2025 1H 2024 % VAR.

Importe neto de la 
cifra de negocios

16.356.590,44 19.597.725,25 (16,54) 

Ingresos - venta 
de producto

16.106.590,44 19.097.725,25 (15,66) 

Ingresos - 
prestación de 
servicios

250.000,00 500.000,00 (50,00) 

EBITDA 
NORMALIZADO

5.435.055,87 6.809.777,70 (20,19) 

MAGNITUDES/
INDICADORES 
FINANCIERAS

2025-24 
12 meses

2024-23 
12 meses % VAR.

Importe neto de 
la cifra de 
negocios

32.609.870,53
 

34.638.333,31
 

(5,86)
 

Ingresos - venta 
de producto

31.725.314,95
 

32.073.532,09
 

(1,09)
 

Ingresos - 
prestación de 
servicios

884.555,58
 

2.564.801,27
 

(65,51) 

EBITDA 
NORMALIZADO

12.441.455,24 14.301.313,86 (13,00) 



12%

63%

25%

Nacional
Europa
Resto del mundo

▪ Incorporación de productos branded con estudios 
clínicos a la cartera. Cabe destacar en este 
apartado que los productos provenientes de la 
adquisición efectuada en el ejercicio 2022 (Inoreal) 
han reportado en torno a 2,6 M€ 
aproximadamente a la cifra de negocios de Natac 
en el primer semestre del ejercicio 2025 mientras 
que en el mismo periodo del ejercicio 2024 dicho 
importe fue de 1,3 M€. Es decir, se ha 
experimentado un crecimiento del 97%. 

▪ La facturación de productos procedentes de 
Inoreal ha sido en el trailing de los últimos 12 
meses de 3,8 M€, lo que representa un crecimiento 
del 61%.

▪ Aprobación en 2023 de un fármaco basado en un 
exclusivo extracto de olivo fabricado por Natac y 
aprobado por la Administración de Alimentos y 
Medicamentos (FDA) para EEUU, por Health Canada 
para Canadá y por la Agencia Europea de 
Medicamentos (EMA) para Europa en 2024, 
utilizado por una destacada compañía 
farmacéutica en un medicamento. Dichas 
aprobaciones suponen una considerable palanca 
de crecimiento para los próximos años.

DESGLOSE GEOGRÁFICO 
DE LA FACTURACIÓN
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CLIENTES 
RELEVANTES 2020 2021 2022 2023 2024 25_E

>500k 
facturación 4 4 5 6 8 6

>150k 
facturación 8 9 10 17 15 18

CLIENTES 
TOTALES 205 250 321 399 480 490



RESUMEN EJECUTIVO I I I

Los ingresos relacionados con las prestaciones de 
servicios, que han sido de 250.000€ a 30 de junio de 
2025 (500.000€ a 30 de junio de 2024), se obtienen a 
partir de:

(i)  la realización de prestaciones de servicios 
específicos por parte de Natac para sus clientes 
y, 

(ii)  la participación en una agrupación de Interés 
Económico, en aplicación de un acuerdo de 
colaboración en el desarrollo de actividades de 
I+D. 

La disminución se debe a una menor facturación en 
relación con las agrupaciones de interés económico, 
ya previstas en el Business Plan de la Compañía.

EL EBITDA normalizado resultante del Grupo ha 
ascendido a 30 de junio de 2025 a 5,43 M€, siendo el 
de 2024 6,81 M€. El EBITDA contable consolidado ha 
sido de 1,63 M€, siendo de 5,83 M€ el de 2024.

La diferencia entre el EBITDA normalizado y 
contable se explica principalmente por la mejora en 
los procesos productivos que han supuesto más de 
2M€ de impacto positivo. También se han 
normalizado los gastos de arranque de la fábrica de 
As Somozas por importe de 1M€ . 

EL EBITDA normalizado resultante del Grupo a 
trailing de 12 meses ha ascendido 12 M€, siendo el 
de 2024 14M€. 

PRESTACIONES DE SERVICIOS 
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Para calcular el Ratio Endeudamiento sobre EBITDA 
hemos contemplado dos escenarios:

1. Teniendo en cuenta la deuda tal y como aparece 
en el consolidado sin el importe asociado a 
subvenciones.

2. Calculando la deuda asumiendo que las 
obligaciones y préstamos convertibles otorgados 
por las empresas de Inveready se convertirán en 
capital social y, por lo tanto, no lo consideramos 
deuda; y que el importe registrado como deuda 
en el balance en concepto de subvenciones 
tampoco se considera deuda teniendo en cuenta 
que el ratio de devolución histórica de Natac se 
encuentra por debajo del 1% del total de 
subvenciones recibidas a lo largo de su historia.

Por último, el EBITDA previsto para el ejercicio 2025 se espera que sea superior a los 20M€. 

1H 2025 CONSOLIDADO
SIN SUBVENCIONES

SIN PRÉSTAMOS CONVERTIBLES 
Y SUBVENCIONES

Total Deuda 82.221.014,63 71.718.581,54

Total Efectivo y Otros Act. Financieros 1.314.125,58 1.314.125,58 

Total Deuda Neta 80.906.889,05 70.404.455,96

EBITDA últimos 12M 12.441.455,24 12.441.455,24

DNF/EBITDA NORMALIZADO 6,50 5,66
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▪ Convertibles, incremento derivado de la 
acumulación de los intereses del PIK (pago sin 
efectivo) añadidos al capital pendiente.

▪ Incremento de la deuda bancaria debido a la 
obtención de financiación puente para la 
finalización de la ampliación del centro productivo 
de Hervás. 

▪ Bajada en el nivel de la deuda con entidades 
públicas según tablas de amortización.

▪ Incremento en el nivel de la deuda con terceros 
relacionada con Avante para la ampliación del 
centro productivo de Hervás.

▪ Incremento de las otras deudas derivado del 
aumento en el saldo pendiente de proveedores de 
inmovilizado y otras pequeñas deudas.

DETALLE DEUDA FINANCIERA DEUDA PFN 30/06/2025 31/12/2024

Convertibles 10.502.433,09 10.302.012,96

Deudas bancarias 
(incluyendo 
arrendamientos 
financieros por la 
IFRS 16 y las otras 
deudas con 
entidades de 
crédito)

58.057.250,13 47.243.163,19

Deuda con 
entidades públicas 578.974,28 775.638,61

Deuda con 
empresas del Grupo 
y asociadas

8.332.134,86 8.342.292,13

Deuda con terceros 
(OT+Avante) 2.510.006,73 934.187,99

Otras deudas 2.240.215,54 239.487,64

TOTAL 82.221.014,63 67.836.782,52

13%

70%

1% 10%

3% 3%

Desglose Deuda Total 1SEM 2025

Convertibles

Deudas Bancarias 

Deuda con entidades 
públicas
Deudas con empresas del 
grupo y asociadas
Deuda con Terceros

Otras Deudas

15%

70%

1% 12%

2% 0%

Desglose Deuda Total 2024

Convertibles

Deudas Bancarias 

Deuda con entidades 
públicas
Deudas con empresas del 
grupo y asociadas
Deuda con Terceros

Otras Deudas



EVOLUCIÓN Y PERSPECTIVAS 
DEL SECTOR 
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Durante el primer semestre de 2025, los sectores de 
extractos vegetales y Omega-3 continuaron 
mostrando una dinámica positiva, impulsados por la 
demanda de soluciones naturales, funcionales y 
sostenibles tanto en nutrición humana como animal.

EXTRACTOS VEGETALES

El mercado mundial de extractos vegetales alcanzó 
aproximadamente los 33.000 millones de dólares 
en 2024, con proyecciones que lo sitúan por encima 
de los 49.000 millones para 2029, gracias a un 
crecimiento compuesto anual estimado entre el 9% 
y el 13%. Este aumento sostenido está vinculado a la 
creciente preferencia de los consumidores por 
ingredientes naturales y a la evolución tecnológica 
en los procesos de extracción e innovación de 
productos adaptados al consumidor final. Los 
Activos para la Industria Farmacéutica (APIs, por sus 
siglas en inglés) mantienen su posicionamiento 
gracias a la integración en formulaciones con 
respaldo científico y regulatorio, lo que refuerza su 
valor estratégico en salud preventiva y tratamientos 
complementarios.

El mercado de Asia-Pacífico sigue siendo el de 
mayor crecimiento, con tasas de expansión 
superiores al 12%, impulsadas por una población 
joven, urbanizada y cada vez más consciente de la 
salud. Europa y América del Norte, por su parte, 
destacan por su fuerte inversión en investigación e 
innovación, así como por una mayor regulación y 
sofisticación del consumidor.

Además, se observa una diversificación en las 
aplicaciones de los extractos vegetales, que van 
desde los suplementos dietéticos y la alimentación 
funcional hasta la cosmética natural, la nutracéutica 
personalizada y la nutrición animal. En este último 
segmento, los extractos vegetales están 
demostrando beneficios claros en salud digestiva, 
inmunidad y rendimiento productivo en porcino, 
avícola y acuicultura, posicionándose como una 
alternativa eficaz y natural a los antibióticos.

El bienestar mental, el sueño, el envejecimiento 
saludable y la salud cardiovascular siguen siendo 
los ejes temáticos que concentran el mayor interés 
entre consumidores e industria. 
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OMEGA-3

El mercado de Omega-3, por su parte, mantiene un 
crecimiento sostenido con datos que estiman un 
tamaño de entre 3.000 y 6.000 millones de dólares 
en 2024. Las proyecciones apuntan a un valor de 
mercado superior a los 7.400 millones de dólares en 
2029, con una tasa de crecimiento anual compuesta 
cercana al 13 %, reflejando el amplio espectro de 
aplicaciones de este ingrediente clave.

El segmento de mayor crecimiento continúa siendo 
el de los suplementos dietéticos, seguido por la 
nutrición infantil, la alimentación funcional y los 
productos para mascotas. En paralelo, la 
investigación se centra cada vez más en nuevos 
formatos (como gummies, cápsulas softgel 
avanzadas o polvos microencapsulados) y en 
mejorar la biodisponibilidad de EPA y DHA a través de 
nuevas soluciones galénicas.

La necesidad de transparencia y trazabilidad por 
parte de la industria en toda la cadena de valor 
responde a las demandas de un consumidor más 
exigente y comprometido con el medioambiente. 

TENDENCIAS CLAVE PARA 2025

A lo largo del último año, tanto en extractos 
vegetales como en Omega-3, se ha consolidado 
una transformación del mercado basada en 
innovación, sostenibilidad y personalización. 

Los consumidores buscan productos que no solo les 
aporten beneficios funcionales, sino que también 
estén alineados con sus valores éticos y 
ambientales.

En este contexto, las compañías que lideren la 
innovación en aplicaciones, tecnologías de 
extracción, calidad y sostenibilidad serán las mejor 
posicionadas para captar la demanda de un 
consumidor global cada vez más informado y 
exigente.
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RESULTADOS OPERATIVOS 
Y FINANCIEROS I
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El Grupo ha reducido ligeramente su facturación en 
los seis primeros meses del año, en un contexto 
marcado por la normalización del ritmo de la 
actividad tras un primer semestre de 2024 
excepcional. 

En concreto, la cifra de ventas de Natac se ha 
situado en 16,36 millones de euros en el primer 
semestre del año, un 16% menos, mientras que el 
EBITDA ha sido de 5,43 millones, un 27% menos. Este 
descenso se debe al extraordinario primer semestre 
registrado el año pasado cuando —tal y como se 
comunicó— se concentraron en la primera mitad del 
año pedidos que habitualmente correspondían a la 
segunda mitad.

A pesar de todo, la división de extractos vegetales 
ha mostrado un sólido desempeño en el primer 
semestre y se prevé que mantenga esta tendencia 
en el segundo. 

En relación con la unidad de Pharma, mientras que 
en 2024 los pedidos se distribuyeron de forma 
homogénea a lo largo del ejercicio, este 2025 se 
anticipa una mayor concentración de la actividad 
en el segundo semestre. 

En cuanto a Omega-3, se espera un incremento de 
facturación para el último semestre del año, una vez 
finalizada la construcción de la fábrica.

Por tanto, este 2025 se está desarrollando según lo 
previsto, con una evolución alineada con los ciclos 
habituales del mercado y en consonancia con las 
expectativas del Grupo.

Natac basará su estrategia de crecimiento en la 
expansión de la planta productiva de Hervás, cuya 
ampliación está próxima a la finalización, y en la 
fábrica de As Somozas.
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RESULTADOS 
OPERATIVOS 
Y FINANCIEROS II

ESTADO DE RESULTADOS CONSOLIDADO 30/06/2025 30/06/2024 Var.
Productos 16.106.590,44 19.097.725,25 (15,66) 
Servicios AIE 250.000,00 500.000,00 (50,00)
Otros Servicios 106.626,10 145.721,89 (26,83)

TOTAL INGRESOS 16.463.216,54 19.743.447,14 (16,61) 
Compras (6.288.368,04) (5.778.353,13) 8,83
Var. existencias (771.815,19) (532.724,99) 44,88
Gastos en compras (402.277,44) (432.582,15) (7,01) 

TOTAL COSTE DE APROVISIONAMIENTO (7.462.460,67) (6.743.660,27) 10,66 
BENF. BRUTO TOTAL 9.000.755,87 12.999.786,87 (30,76) 

Margen 54,67 65,84
Subvenciones 1.693.379,62 1.159.796,49 46,01 
Energía (750.107,65) (737.402,52) 1,72
Estructura (3.536.885,68) (3.437.260,97) 2,90 
Personal (4.771.827,69) (4.156.049,75) 14,82 

TOTAL GTOS. (7.365.441,69) (7.170.916,75) 2,71 
EBITDA contable 1.635.314,47 5.828.870,12 (71,94) 
Ajustes 3.799.741,40 980.907,58
EBITDA normalizado 5.435.055,87 6.809.777,70 (20,19) 
EBITDA normalizado s/Vtas 33,01 34,49

Amortizaciones (3.742.281,88) (2.019.677,46) 85,29 
Provisiones - (133.229,83)  (100,00)                 

TOTAL SUBV+AMORT+PRV (3.742.281,88) (2.152.907,29) 73,82 
Ing. financ 11.960,31 584,41 1.946,56
Gts. financ (2.400.751,64) (2.190.362,92) 9,61 
Var valor razonable en inst financieros - - - 
Dif. cambio (588.216,09) 102.958,74 (671,31)

TOTAL FINANCIEROS 2.977.007,42 2.086.819,77 42,66 
RTDO. OPERACIONES (5.083.974,83) 1.589.143,06 (419,92) 

Extraordinarios 5.658,95 (164,74) 35,35 
RTDOS. ANTES IMPTOS (5.078.315,88) 1.589.307,80 (419,53) 

Impto. Soc 145.599,11 (255.131,62) (157,07) 
RTDOS. DESPUÉS IMPTOS. (4.932.716,76) 1.334.176,18 (469,72) 
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RESULTADOS OPERATIVOS 
Y FINANCIEROS III
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Las cifras del 2025 se presentan como trailing a 12 meses de EBITDA y para el resto de los ejercicios son datos de ejercicios anuales.
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Datos semestrales de cada ejercicio. Muestra que el negocio es estable permitiendo de esta forma una planificación financiera sostenible durante el ejercicio.
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6.809.777,70

-3.241.134,81

1.886.169,91
-39.095,79

-615.777,94

533.583,13 101.533,67 5.435.055,87
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COMENTARIOS
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El Grupo obtuvo en el primer semestre una cifra de negocio de 16,36 millones 
de euros, lo que supondría un 32,72% de cumplimiento del objetivo de 
facturación, si bien, entre julio y mediados de septiembre de 2025, la 
compañía ha facturado 6,7 millones de euros y dispone de pedidos en firme 
para el resto del año por un importe de 21,2 millones, lo que permite estimar 
una previsión de facturación al cierre de más de 50M€.

El EBITDA Normalizado ha sido 5,44 millones de euros, lo que supondría un 
27,20% de cumplimiento. Estos resultados vendrían explicados por la 
concentración de entregas previstas para la segunda mitad del año de 
algunos clientes de Pharma, estimándose una previsión de EBITDA al cierre de 
más de 20M€. 

PRINCIPALES KPIS FINANCIEROS 
(CIFRAS EN MILLONES DE EUROS) 2024E 2024R GRADO DE 

CUMPLIMIENTO

Ingresos 41,70 35,85 85,97%

EBITDA NORMALIZADO* 14,30 13,82 96,64%

Free Cash Flow Operativo ajustado**      12,00 8,04 67,00%

*     EBITDA NORMALIZADO se define como el EBITDA registrado excluyendo los costes no recurrentes.

**   El Free Cash Flow Operativo Ajustado se calcula como EBITDA NORMALIZADO - CAPEX recurrente.

PRINCIPALES KPIS FINANCIEROS 
(CIFRAS EN MILLONES DE EUROS) 2025E 1H_2025R GRADO DE 

CUMPLIMIENTO

Ingresos >50,00 16,36 32,72%

EBITDA NORMALIZADO* >20,00 5,44 27,20%

*     EBITDA NORMALIZADO se define como el EBITDA registrado excluyendo los costes no recurrentes.



GESTIÓN DEL CAPITAL Y FINANCIACIÓN
En términos de endeudamiento, el Grupo presenta un incremento de la DFN debido principalmente a la obtención de financiación puente destinada a la ampliación de la 
fábrica de Hervás. En el segundo semestre, se espera cancelar gran parte de esta financiación puente mediante ingresos operativos, lo que supondrá una mejoría 
sustancial en el ratio DFN/EBITDA NORMALIZADO.

Se incluyen gráficos comparativos del Ratio Endeudamiento sobre EBITDA normalizado consolidado, véase comentarios realizados en el punto 2.2 Resumen ejecutivo.
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Cálculo de EBITDA normalizado trailing a doce meses.
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GENERACIÓN DE CASH FLOW
30/06/2025 30/06/2024

FLUJOS DE EFECTIVO DE LAS ACTIVIDADES DE EXPLOTACIÓN (7.852.949,91) 3.599.082,01

Ganancias antes de impuestos (5.078.315,87) 1.589.307,81

Ajustes del resultado: 5.025.909,68 3.083.316,12

Amortización del inmovilizado 3.742.281,88 2.019.677,46

Correcciones valorativas -- 1.094,29

Imputación de subvenciones (1.693.379,62) (1.157.503,23)

Deterioro y resultado por enaj. Inmovilizado -- 133.229,83

Ingresos financieros (11.960,31) (584,41)

Gastos financieros 2.400.751,64 2.190.362,92

Diferencias de cambio 588.216,09 (102.958,74)

Cambios en el capital corriente: (5.241.873,19) 1.144.818,59

Existencias (601.020,03) 487.367,31

Deudores y otras cuentas a cobrar (1.192.793,01) 813.211,87

Acreedores y otras cuentas a pagar (3.403.892.40) (185.214,58)

Otros activos y pasivos corrientes 4.974,15 5.179,33

Acreedores por arrendamiento financiero (49.141,90) 24.274,66

Otros flujos de efectivo de las actividades de explotación (2.558.670,53) (2.218.360,51)

Pagos de intereses (1.929.855,16) (2.190.362,92)

Cobros de intereses 11.960,31 584.41

Cobros (pagos) por impuesto sobre beneficios (640.775,68) (28.582,00)

30/06/2025 30/06/2024
FLUJOS DE EFECTIVO DE LAS ACTIVIDADES DE INVERSIÓN (7.396.003,16) (8.232.724,93)

Pagos por inversiones: (7.396.003,16) (8.232.724,93)
Empresas del Grupo y Asociadas -- --
Inmovilizado material (6.083.681,18) (5.284.688,16)
Inmovilizado intangible (227.411,41) (180.187,66)
Otros activos no corrientes (1.084.910,57) (2.767.848,91)

FLUJOS DE EFECTIVO DE LAS ACTIVIDADES DE FINANCIACIÓN 15.726.241,53 3.322.771,67
Cobros y pagos por instrumentos de patrimonio 164.437,52 (1.883.871,18)

Adquisición de instrumentos de patrimonio propio 164.437,52 (1.883.871,18)
Cobros y pagos por instrumentos de pasivo financiero: 15.561.804,01 5.206.642,85

Emisión 16.665.673,74 5.663.043,07
Deudas con entidades de crédito 11.605.511,84 1.745.559,49
Deudas con empresas del Grupo y Asociadas -- 3.917.483,58
Otras deudas 5.060.161,90 --

Devolución y amortización (1.103.869,73) (456.400,22)
Deudas con entidades de crédito (871.619,26) --
Deudas con empresas del Grupo y Asociadas (232.250,47) --
Otras Deudas -- (456.400,22)

Efecto de las variaciones de los tipos de cambio (190.316,81) 186.893,82
AUMENTO/DISMINUCIÓN NETA DEL EFECTIVO O EQUIVALENTES 286.971,65 (1.123.977,43)

Efectivo o equivalentes al comienzo del ejercicio 568.983,09 1.612.359,78
Efectivo o equivalentes al final del ejercicio 855.954,74 488.382,35
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EVOLUCIÓN DEL MODELO 
DE NEGOCIO EN 2025
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ESPAÑA 12%

EUROPA
63%
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RESTO DEL MUNDO 0%

% DISTRIBUCIÓN DE LA CIFRA NETA 
DE NEGOCIOS POR GEOGRAFÍAS

Food & Cosmetic 2%
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Nutracéutico 52%

Farmacéutico

Prestación de Servicios 2%

Omega 1%

% DISTRIBUCIÓN DE LA CIFRA NETA DE NEGOCIOS 
POR MERCADO

REGIÓN GEOGRÁFICA 1H 2025 1H 2024 %VAR
Venta Producto

ESPAÑA 1.965.163,27            1.332.412,25 47,49%

EUROPA 10.064.209,85            13.728.939,32       (26,69%)

ASIA 1.137.536,73        2.243.330,90       (49,29%)

LATAM 279.704,91                160.383,72                       71,40%

NORTE AMÉRICA 2.617.850,63           1.619.747,78         61,62%

RESTO DEL MUNDO 42.125,05          12.911,28      226,27%

PRODUCTO 16.106.590,44      19.097.725,25       (15,66%)

Prestación de Servicios

Servicios 250.000,00           500.000,00         (50,00%)

TOTAL 16.356.590,44      19.597.725,25      (16,54%)

MERCADO 1H 2025 1H 2024 %VAR
Venta Producto

NUTRACEUTICO 8.551.041,03 7.206.321,07 18,66%

FARMACEUTICO 4.815.966,00 9.796.258,00 (50,84%)

FEED 2.236.496,65 1.878.695,81 19,05%

FOOD & COSMETIC 327.219,87 216.450,36 51,18%

OMEGA 175.866,89 0,00

PRODUCTO 16.106.590,44      19.097.725,25 (15,66%)

Prestación de Servicios

Servicios 250.000,00           500.000,00         (50,00%)

TOTAL 16.356.590,44      19.597.725,25      (16,54%)



GESTIÓN 
DE RIESGOS

2. GESTIÓN DE RIESGOS FINANCIEROS
a. Gestión de riesgos financieros I
b. Gestión de riesgos financieros II
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GESTIÓN DE RIESGOS FINANCIEROS I

0 6  G E S T I Ó N  D E  R I E S G O S  

El Grupo realiza un seguimiento continuo y detallado 
por cliente para vigilar que no se excedan los plazos 
medios de cobros establecidos por la política 
interna del Grupo. 

Desde el departamento financiero, se realiza un 
constante análisis de la antigüedad de los saldos a 
cobrar a nuestros clientes, y es el encargado de 
llevar a cabo, junto con el departamento comercial, 
cuantas medidas sean necesarias para garantizar 
el cobro de la deuda.

Los principales activos financieros del Grupo son 
saldos de caja y efectivo, deudores comerciales y 
otras cuentas a cobrar, e inversiones, que 
representan la exposición máxima del Grupo al 
riesgo de crédito en relación con los activos 
financieros.

Los deudores comerciales se componen de un gran 
número de clientes en diversos sectores y áreas 
geográficas. La exposición del Grupo al riesgo de 
crédito está influenciada principalmente por las 
características individuales de cada cliente. 

Sin embargo, la Dirección también considera los 
factores que pueden influir en el riesgo crediticio de 
su cartera de clientes, incluido el riesgo de impago 
asociado con la industria y el país en el que los 
clientes operan. 

El Grupo cuenta con una cartera diversificada de 
cerca de 400 clientes. El Top 20 -medidos en 
ingresos por honorarios-aglutina el 63% de los 
ingresos del primer semestre. Asimismo, el Grupo 
cuenta con un alto grado de recurrencia y 
fidelización de los clientes principales. 

Las actividades del Grupo están expuestas a diferentes tipos de riesgos financieros. Destacamos los siguientes:

RIESGO DE CRÉDITO

Detalle de la concentración de las cuentas por 
cobrar por país a 30 de junio de 2025 es el 
siguiente:

ZONA GEOGRÁFICA % SALDO A COBRAR
España 5% 315.723,65 

UE 13% 855.001,72 

Otros 82% 5.288.072,65 

Total 6.458.798,02      

Detalle de la exposición máxima al riesgo de 
crédito a 30 de junio de 2025:

1H 2025 2024
Inversiones financieras a 
largo plazo 5.148.169,46 4.311.152,06 

Deudores comerciales y 
otras cuentas a cobrar 10.232.492,88 8.998.193,65 

Inversiones financieras a 
corto plazo 381.714,03 133.004,74         

Efectivo y otros activos 
equivalentes 855.954,74 568.983,09         

TOTAL 16.618.331,12 14.011.333,55 
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GESTIÓN DE RIESGOS FINANCIEROS II
RIESGO LIQUIDEZ

El Grupo lleva a cabo una gestión prudente de este 
riesgo fundamentada en el mantenimiento de 
suficiente efectivo o financiación disponible 
inmediata.

La tesorería se maneja con el fin de conseguir la 
mayor optimización de los recursos. Se realizan 
previsiones de Cash Flow anual, trimestrales y 
mensuales con su seguimiento semanal, con el fin 
de minimizar qué riesgo afecta negativamente en la 
operativa del Grupo.

RIESGO TIPO DE CAMBIO

La mayoría de las operaciones del Grupo se realizan 
en euros. La exposición a los tipos de cambio de 
moneda se produce de las compras y ventas del 
Grupo en el extranjero, que se expresan 
principalmente en dólares estadounidenses.

Para mitigar la exposición del Grupo al riesgo de tipo 
de cambio, se realiza un seguimiento de los flujos de 
caja no procedentes de las unidades centrales y se 

celebran contratos de cambio a plazo de acuerdo 
con las políticas de gestión de riesgos del Grupo. 
Con carácter general, los procedimientos de gestión 
del riesgo del Grupo distinguen entre los flujos de 
efectivo en moneda extranjera a corto plazo (con 
vencimiento a seis meses) y los flujos de efectivo a 
largo plazo (con vencimiento superior a seis meses). 

Cuando se espera que los importes a pagar y recibir 
en una moneda determinada se compensen en 
gran medida entre sí, no se realiza ninguna otra 
actividad de cobertura. 

Los contratos de divisas a plazo se suscriben 
principalmente para exposiciones significativas a 
largo plazo en moneda extranjera que no se espera 
que se compensen con otras transacciones en la 
misma moneda.

RIESGO DE TIPO DE INTERÉS

Se produce por la posible pérdida causada por las 
variaciones en el valor razonable o en los flujos 
futuros de efectivo de los instrumentos financieros, 

debido a la exposición del Grupo al riesgo de 
cambios en los tipos de interés de los préstamos a 
largo plazo de tipo variable, así como los activos 
financieros. El Grupo no ha realizado contrataciones 
de derivados para mitigar el riesgo de tipo de 
interés.

RIESGOS MEDIOAMBIENTALES

El Grupo no tiene activos que hayan generado 
gastos debido al impacto medioambiental, ni 
tampoco existen provisiones de riesgos por esta 
naturaleza.

RIESGO DE SUMINISTRO DE  MATERIA PRIMA

La disponibilidad de materia prima en cantidad y 
calidad puede afectar al cumplimiento por parte del 
Grupo de los compromisos establecidos con los 
clientes. Para ello, se realiza anualmente un plan de 
aprovisionamiento que es revisado mensualmente 
en función de las variaciones en las demandas de 
los clientes.
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PRINCIPALES HECHOS RELEVANTES 2025

8/01/2025
Certificaciones As Somozas.
La fábrica de Omega 3 consigue los sellos GMP+ y Halal, lo que refleja el 
compromiso continuo de Natac con los más altos estándares de calidad.

30/01/2025
Lanzamiento de la nueva página web: 
Natacgroup.com

10/02/2025 
Lanzamiento de los Premios Nacionales de Investigación Natac en Productos 
Naturales.
Estos galardones tienen como objetivo promover y reconocer la excelencia 
científica en el campo de los productos naturales y sus aplicaciones para la salud 
y el bienestar de las personas.

05/03/2025 
Visita de la Presidenta de la Junta de Extremadura  junto con la delegación de la 
Unión Europea a la fábrica de Hervás.
La planta de producción de Hervás recibe la visita de autoridades europeas, 
nacionales y regionales para comprobar los avances del proyecto SustaiNext.

27/03/2025
Participación en la exposición Nutraceuticals 2025, en Madrid.

05/03/25 - 06/03/25
Lanzamiento al mercado de Omega 3 Star.
Se trata de un aceite de pescado premium para alimentación, suplementos y 
mascotas.

14/04/2025
Publicación cuentas anuales 2024, informe integrado, grado de cumplimiento, 
estructura organizativa y sistema de control interno.

20/05/25 - 22/05/25
Participación en Vitafoods Europe, en  Barcelona, y celebración del 15º 
aniversario de Natac. 

26/05/25 
Lanzamiento de Oligut, nuevo Branded Ingredient

01/06/25 
Nuevas certificaciones As Somozas
La fábrica de Omega 3 consigue la FSCC 22000 y el certificado Friends of the Sea. 

24/06/25 
Participación de Natac en la reunión de alto nivel con la comisaria europea de 
Startups, Investigación e Innovación, celebrada en Bruselas.

27/06/2025
Junta General Ordinaria de Accionistas de Natac Natural Ingredients, S.A.
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PRINCIPALES HECHOS ESPERABLES 2025

Octubre 25
Publicación de los Estados Financieros del primer semestre 2025.

Octubre-Noviembre 25
Previsión puesta en marcha de la ampliación de la fábrica de Hervás.

Octubre 25
Participación en la exposición CPhI 2025, en Frankfurt, Alemania.

Octubre 25
Participación en la exposición Supply Side West 2025, en Las Vegas, EE. UU.

Diciembre 25
Anuncio ganadores de los Premios Natac.

PRINCIPALES HECHOS RELEVANTES 2025

03/07/2025
Adjudicación de una subvención por importe de 1,7M€ perteneciente al PERTE  
Agroalimentario 2.

28/07/2025
Inicio de un proceso de revisión estratégica con el objetivo de evaluar 
distintas alternativas que permitan consolidar y maximizar el valor del Grupo a 
medio y largo plazo.

12/08/2025
Inscripción de la escritura de reducción de capital.
Esta reducción tiene como objetivo disponer de una estructura de fondos 
propios más adecuada a la naturaleza de la sociedad.

 31/08/2025
Certificado orgánico USA (NOP).
Natac LLC supera con éxito la auditoría para obtener el certificado NOP del 
USDA, que garantiza que un producto orgánico cumple con los requisitos 
legales para merecer esa designación.
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EVOLUCIÓN PREVISIBLE
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Natac, en su compromiso de convertirse en un 
referente mundial en la mejora de la calidad de 
vida mediante la aplicación de los beneficios de la 
naturaleza respaldados por el conocimiento 
científico, continuará invirtiendo en actividades de 
investigación y desarrollo (I+D) para consolidarse 
como líder en el suministro de ingredientes 
naturales para diversas industrias, incluyendo la 
nutracéutica, farmacéutica y de nutrición animal, 
entre otras.

La estrategia comercial a corto y medio plazo se 
centra en retener y potenciar nuestra tasa de 
crecimiento actual, basándonos en pilares 
fundamentales que han conformado nuestro 
modelo de negocio:

▪ Aumento de cuota de mercado en las distintas 
industrias donde operamos. Gracias a un equipo 
internacional y a las oficinas comerciales globales, 
Natac tiene un alcance mundial. La especialización 
de los distintos sectores en los que trabajamos nos 

permite focalizarnos en el desarrollo de numerosos 
mercados a nivel sectorial y geográfico.

▪ Drivers de crecimiento. Gracias a su política de 
servicio a clientes, Natac fortalecerá su posición en 
el mercado mundial. Se prevé además una 
expansión geográfica en nuevas regiones y 
fortalecer nuestra presencia en áreas ya 
establecidas. 

▪ Incorporación de Omega-3. La inclusión de 
Omega-3 en nuestro catálogo de ingredientes 
ayuda a impulsar nuestro crecimiento 
significativamente y establecer sinergias con 
distintos mercados.

▪ Lanzamiento de APIs. Gracias a la obtención de la 
certificación GMP, Natac está desarrollando 
ingredientes para la industria farmacéutica, que 
nos permitirán fortalecer nuestra imagen de marca 
y consolidar nuestro mercado en la industria 
farmacéutica. 

Otras iniciativas de crecimiento se enfocan en la materialización del proyecto SustaiNext, lo cual refleja el 
compromiso de la empresa con la innovación y la excelencia. Natac orienta su actividad hacia el crecimiento 
orgánico sin renunciar a aprovechar las oportunidades que ofrece un mercado en proceso de consolidación.
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PERÍMETRO 
DE CONSOLIDACIÓN
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Durante el primer semestre del año 2025 el perímetro de consolidación no ha 
sufrido ninguna variación.

En 2024 se llevaron a cabo diferentes operaciones societarias dentro del 
grupo Natac Natural Ingredients, con el objetivo de optimizar la estructura 
societaria. Estas operaciones no han tenido o no tendrán ningún efecto sobre 
la situación patrimonial y financiera del grupo Natac Natural Ingredients.

SOCIEDAD PORCENTAJE DE 
PARTICIPACIÓN 

DIRECTA 

PORCENTAJE 
DE INDIRECTA

MÉTODO DE 
CONSOLIDACIÓN 

APLICADO

INFORMACIÓN 
AUDITADA POR

Natac Biotech, 
S.L.U. 100% - IG BDO Auditores, 

S.L.P.

Innovaoleo, S.L.U. 100% - IG BDO Auditores, 
S.L.P.

Natac LLC 100% - IG No auditada

Natac Pte Ltd 100% - IG Tan, Chan & 
Partners

Inoreal, SAS 100% - IG No auditada
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COTIZACIÓN [EUROS] 1H2025

Precio inicio período 0,71 

Últ. precio período 0,74 

Precio máx. período 0,75                  

Precio mín. período 0,51 

Precio cierre período 0,74 

OTROS INDICADORES 
BURSÁTILES 1H2025

Capital admitido [Miles de Euros] 3.479                

Nº de acciones [x 1.000] 434.830 

Capitalización [Miles de Euros] 319.600                

Volumen [Miles de acciones] 4.841 

Efectivo [Miles de euros] 3.123                   

GRUPO NATAC 
EN BME GROWTH

39

En 2025 se trabaja para ofrecer la información más completa 
al mercado e impulsar la política corporativa de relaciones 
con los inversores, enfocada en dotar de mayor visibilidad a la 
Compañía y sus negocios a los mercados, mostrando 
contenidos de interés para analistas e inversores, así como 
presencia en medios especializados.

En términos de liquidez, la actividad negociada del valor en 
BME Growth durante el primer semestre de 2025 registró un 
volumen total de 4.841 miles de acciones y un efectivo total de 
3.123 miles de euros. Precio medio de 0,6655€ y porcentaje 
de variación del +1,202%.

(*) Precio mínimo y máximo de cierre de periodo
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TOTAL DEL IMPORTE DE LA CIFRA DE NEGOCIOS
▪ Ingresos – venta de producto: ingresos derivados 

de comercialización de extractos naturales de 
origen vegetal y omega-3. 

▪ Ingresos – prestación de servicios: ingresos 
derivados por las prestaciones de servicios que 
realiza Natac para sus clientes y por la 
participación en una agrupación de Interés 
Económico, en aplicación de un acuerdo marco de 
colaboración en el desarrollo de actividades de 
I+D. 

TRAILING
Cifras ventas y EBITDA últimos doce meses desde el 
último periodo cerrado.

EBITDA
Indicador financiero, acrónimo del inglés Earnings 
Before Interest, Taxes, Depreciation and Amortization 
(beneficio antes de intereses, impuestos, 
depreciaciones y amortizaciones) que se calcula 
como el resultado de explotación – (Amortización de 
inmovilizado) – (Pérdidas, deterioro y variación de 

provisiones por operaciones comerciales) – (Otros 
resultados). 

EBITDA normalizado
EBITDA normalizado es una medida utilizada en el 
análisis financiero que ajusta el EBITDA de una 
empresa para reflejar su rendimiento operativo 
habitual / regular, eliminando aquellos elementos 
extraordinarios, no recurrentes o no afectos a la 
actividad de la Compañía.

DFN
Acrónimo de Deuda Financiera Neta, que indica el 
nivel de deuda financiera de grupo Natac Natural 
Ingredients consolidados. Esto es, la suma de toda la 
deuda de todo el Grupo a nivel consolidado con 
entidades de crédito u otros acreedores financieros, 
financiación pública, arrendamientos financieros 
operativos y financieros, menos la caja y activos 
equivalentes.

DFN/EBITDA
Ratio que mide la capacidad de una compañía de 
hacer frente a su deuda.

FCF (Free Cash Flow Operativo Ajustado)
Proporciona una visión de la cantidad de efectivo 
que una empresa puede generar después de cubrir 
sus gastos operativos y de inversión.

ESTADO DE FLUJOS DE EFECTIVO
Se trata de un estado que informa sobre la 
utilización de los activos monetarios representativos 
de efectivo y otros activos líquidos equivalentes 
clasificando los movimientos por actividades 
(explotación/inversión/financiación) e indicando la 
variación neta de dicha magnitud en el ejercicio.

Número de clientes
Número total de clientes del Grupo del primer 
semestre y estimado a final de año.

GRUPO

Sociedades que forman parte del perímetro de 
consolidación de Natac Natural Ingredients, S.A., a la 
fecha del documento.
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Gracias.



 

 

GRADO DE CUMPLIMIENTO DE PREVISIONES 

 

El Consejo de Administración de la Sociedad en su reunión de 23 de septiembre 

de 2025 acordó actualizar las previsiones para 2025, en lo que se refiere a los 

ingresos, por estimarse que la facturación por el negocio de Omega 3 será 

inferior. El EBITDA normalizado se mantiene en > 20 MM y en consecuencia 

mejoran los márgenes esperados por la Compañía, para el ejercicio 2025, 

respecto a las publicadas mediante Otra Información Relevante 

(71613_OtraInfRelev_20250409.pdf) el 9 de abril de 2025.  

Se han mantenido los supuestos utilizados en la comunicación del 9 de abril del 

2025 y se han basado sobre criterios comparables a los utilizados para la 

información financiera histórica. 

En relación con el grado de cumplimiento a continuación, se incluye una tabla 

en la que se presentan las cifras de las magnitudes financieras consolidadas del 

Business Plan del 2025 comparadas con las cifras reales del primer semestre del 

2025 (según la revisión limitada de los estados financieros semestrales 

consolidados) así como su grado de cumplimiento: 

 

Principales KPIs financieros  
(cifras en millones de euros) 

2025E 1H2025 
Grado de 

Cumplimiento 

Ingresos  >50,00* 16,36 32,72% 

EBITDA Normalizado** >20,00 5,44 27,20% 

 
    

*Actualizado por el Consejo de Administración el 23/09/2025. 
**EBITDA Normalizado se define como el EBITDA registrado excluyendo los costes no recurrentes. 
 

Respecto a cada una de las magnitudes financieras, como puede observarse 

en la tabla anterior, el grado de cumplimiento de las previsiones del Grupo 

societario encabezado por NATAC NATURAL INGREDIENTS, S.A. (en adelante el 

“Grupo”), durante el periodo del primer semestre del 2025 ha sido el siguiente: 

 

• El Grupo obtuvo en el primer semestre una cifra de negocio de 16,36 

millones de euros, lo que supondría un 32,72% de cumplimiento del 

objetivo de facturación, si bien, entre julio y mediados de septiembre de 

2025, el Grupo ha facturado 6,7 millones de euros y dispone de pedidos 

https://www.bmegrowth.es/docs/documentos/OtraInfRelevante/2025/04/71613_OtraInfRelev_20250409.pdf


 

 

en firme para el resto del año por un importe de 21,2 millones, lo que 

permite estimar una previsión de facturación al cierre de más de 50M€. 

 

• Asimismo, el EBITDA normalizado ha sido 5,44 millones de euros, lo que 

supondría un 27,20% de cumplimiento. Estos resultados vendrían 

explicados por la concentración de entregas previstas para la segunda 

mitad del año de algunos clientes de Pharma, estimándose una previsión 

de EBITDA normalizado al cierre de más de 20M€.  
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DISCLAIMER  

2

La presentación, así como la información contenida en  
ella se expone únicamente a efectos informativos. Estos 
materiales no deben ser considerados como sustitutivos 
del ejercicio de un juicio independiente y bajo ninguna 
circunstancia deberán ser considerados como una 
oferta de venta o como una solicitud de oferta para 
comprar ningún valor, ni son una recomendación para 
vender o comprar valores. La información contenida en 
la presentación cumple con la normativa actual del 
segmento de negociación BME Growth.

Cualquier decisión de inversión debe ser tomada sobre 
la base de una revisión independiente de la información 
pública disponible por parte de un potencial inversor.

La información contenida en la presentación no es 
completa y debe ser examinada en conjunto con la 
información disponible de la sociedad en su página web 
(https://invest.natacgroup.com/), así como en la página 
web de BME Growth (www.bmegrowth.es). La información 
de la presentación y las opiniones contenidas en ella 
han de entenderse realizadas en la fecha de la 
presentación y pueden modificarse sin previo aviso. 

No se pretende proporcionar, y así ha de entenderse, un 
análisis completo y comprensivo de la situación 
comercial o financiera de la Sociedad, ni de su 
proyección futura.

Además, la información financiera a 15 de octubre de 
2025 contenida en la presentación no ha sido verificada 
por auditor externo.

Ni la sociedad ni ninguna otra persona se encuentra 
obligada a actualizar o mantener actualizada la 
información contenida en la presentación ni a informar 
de cualquier cambio. Asimismo, cualquier opinión 
expresada en relación a la misma está sujeta a cambios 
sin notificación previa.

https://invest.natacgroup.com/
https://invest.natacgroup.com/
https://invest.natacgroup.com/
https://invest.natacgroup.com/
https://invest.natacgroup.com/
https://invest.natacgroup.com/
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RESULTADOS OPERATIVOS 
Y FINANCIEROS 

ESTADO DE RESULTADOS 
CONSOLIDADO 15/10/2025 30/06/2025 31/12/2024 Var.%(*)
Cifra de Negocios 31.888.693,75 16.356.590,44 35.851.005,34 94,96
Otros Servicios 152.217,95 106.626,10 188.199,98 42,76
TOTAL INGRESOS 32.040.911,70 16.463.216,54 36.039.205,32 94,62 
TOTAL COSTE DE APROVISIONAMIENTO (10.108.896,82) (7.462.460,67) (10.265.808,25) 35,46 
BENF. BRUTO TOTAL 21.932.014,88 9.000.755,87 25.773.397,07 143,67 

Margen 68,45 54,67 71,51 -
TOTAL GTOS. (11.594.225,19) (7.365.441,69) (15.992.680,17) 57,41 
EBITDA contable 10.337.789,69 1.635.314,47 9.780.716,90 532,16 
Ajustes 4.298.059,69 3.799.741,40 4.035.460,17 -
EBITDA normalizado 14.635.849,38 5.435.055,87 13.816.177,07 169,29 
EBITDA normalizado s/Vtas 45,68 33,01 38,34 -
TOTAL SUBV+AMORT+PRV (5.866.698,89) (3.742.281,88) (5.353.018,53) 56,77 
TOTAL FINANCIEROS (3.853.743,23) (2.977.007,42) (4.192.592,05) (29,45) 
RTDO. OPERACIONES 617.347,57 (5.083.974,83) 235.106,32 (112,14) 
Gtos Extraordinarios 7.937,35 5.658,95 13.009,52 40,26
RTDOS. ANTES IMPTOS 625.284,92 (5.078.315,88) 248.115,84 (112,31) 
RTDOS. DESPUÉS IMPTOS. 170.604,69 (4.932.716,76) 397.466,77 (103,46) 
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A 15 de octubre de 2025, el Grupo presenta una cifra de negocios a nivel consolidado de 31.888.693,75 
euros y un EBITDA normalizado de 14.635.849,39 euros, lo que representa un incremento del 95% y del 
169%, respectivamente, en comparación con el primer semestre del año.

Como se detalla en el Informe Integrado y en los Estados Financieros sometidos a revisión limitada de 
30 de junio de 2025, estos primeros seis meses del año han estado marcados por una normalización 
del ritmo de actividad tras un 2024 atípico, donde se adelantaron a dicho semestre pedidos que 
tradicionalmente correspondían al segundo.

A la fecha de este informe de avance de resultados ya se ha facturado parte de los pedidos 
mencionados, corrigiéndose la desviación mencionada respecto del primer semestre del año pasado 
y confirmándose un crecimiento orgánico en todas las líneas de negocio. Esto refuerza las 
proyecciones de ingresos y resultados comunicadas al mercado para 2025, con ventas superiores a 50 
millones de euros y un EBITDA normalizado superior a 20 millones de euros..

Por líneas de negocio, el mercado de extractos ha registrado un crecimiento del 58% respecto al primer 
semestre, lo que supone mantener la dinámica positiva ya mencionada anteriormente.

Por zonas, cabe destacar el crecimiento de Europa en un 116% respecto al primer semestre debido al 
buen desempeño del sector Pharma, así como de Asia con un 119% por la línea de Nutracéutica.

Con la facturación actual, los pedidos en firme y la que se espera obtener en los meses siguientes, se 
prevé superar los 50 millones de euros de facturación. A la fecha de emisión de este informe, los 
pedidos pendientes de servir antes de final de año ascienden a 15,16 millones de euros. Esto, sumado a 
lo ya facturado, proyecta una cifra de negocios de 47,5 millones de euros a día de hoy, lo que 
representa el 95% del objetivo anunciado y asegura su cumplimiento.

En lo concerniente a la cuenta de pérdidas de ganancias, los niveles de aprovisionamiento muestran 
una evolución favorable en comparación con el cierre a junio, con una reducción significativa de su 
peso con respecto a las ventas que contribuye a la mejora del margen operativo. 

Los costes de personal y otros gastos de explotación se mantienen en línea con los niveles previstos, 
reflejando una gestión eficiente y el cumplimiento de los objetivos establecidos. En términos relativos, 
éstos han reducido su peso sobre la cifra de ventas, lo que evidencia una mejora en la productividad y 
una optimización de la estructura de costes de la compañía. 

Por su parte, la partida de otros gastos de explotación mantiene una tendencia lineal y controlada, con 
una reducción de su peso relativo sobre las ventas, lo que refleja una política de contención y 
eficiencia en la gestión operativa de la compañía.

Todo ello ha generado que el Grupo haya logrado una mejora significativa a nivel de resultado neto, 
consolidando la tendencia positiva de cara al cierre del año 2025. 

Este avance evidencia el impacto positivo de las medidas de eficiencia implementadas y una gestión 
eficaz de los costes. 



GLOSARIO DE TÉRMINOS
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EBITDA
Indicador financiero, acrónimo del inglés Earnings 
Before Interest, Taxes, Depreciation and 
Amortization (beneficio antes de intereses, 
impuestos, depreciaciones y amortizaciones) que 
se calcula como el resultado de explotación – 
(Amortización de inmovilizado) – (Pérdidas, 
deterioro y variación de provisiones por 
operaciones comerciales) – (Otros resultados). 

EBITDA normalizado
EBITDA normalizado es una medida utilizada en el 
análisis financiero que ajusta el EBITDA de una 
empresa para reflejar su rendimiento operativo 
habitual / regular, eliminando aquellos elementos 
extraordinarios, no recurrentes o no afectos a la 
actividad de la Compañía.

GRUPO
Sociedades que forman parte del perímetro de 
consolidación de Natac Natural Ingredients, S.A., a la 
fecha del documento.
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Gracias.




