Otra Informacion Relevante grup parlem

Barcelona, 30 de junio de 2026

Parlem Telecom Companyia de Telecomunicacions, S.A. (en adelante, “Parlem Telecom”,
o la “Sociedad”), en virtud de lo dispuesto en el articulo 17 del Reglamento (UE) n°® 596/2014,
sobre abuso de mercado, y en el articulo 227 de la Ley 6/2023, de 17 de marzo, de los Mercados
de Valores y de los Servicios de Inversion y disposiciones concordantes, asi como la Circular
3/2020 del segmento BME Growth de BME MTF Equity, sobre informaciéon a suministrar por
empresas incorporadas a negociacion en el segmento BME Growth de BME MTF Equity (en
adelante la “Circular 3/2020 del BME Growth”), por medio de la presente comunica al mercado
la siguiente:

OTRA INFORMACION RELEVANTE (*)
Presentacion de la Junta General Ordinaria de accionistas de 2026.

De conformidad con lo dispuesto en la citada Circular 3/2020 del BME Growth, se indica que la
informacion comunicada por la presente ha sido elaborada bajo la exclusiva responsabilidad de
la Sociedad y sus administradores.

Quedamos a su disposicion para cuantas aclaraciones consideren oportunas.

Atentamente,
Ernest Pérez-Mas
Presidente del consejo de administraciéon de

Parlem Telecom Companyia de Telecomunicacions, S.A.

(*) Nota: En caso de discrepancia de comprension entre las dos lenguas, la version en
castellano es la que prevalece.

Parlem Telecom Companyia de Telecomunicacions, S.A. — Informacidn para mercado



Altra informacié Rellevant grup parlem

Barcelona, 30 de juny de 2026

Parlem Telecom Companyia de Telecomunicacions, S.A. (en endavant, “Parlem Telecom”,
o la “Societat”), en virtut del que disposa l'article 17 del Reglament (UE) n°® 596/2014, sobre
abus de mercat, i I'article 227 de la Llei 6/2023, de 17 de marg, dels Mercats de Valors i dels
Serveis d’Inversid, i disposicions concordants, aixi com la Circular 3/2020 del segment BME
Growth de BME MTF Equity, sobre informacié a subministrar per empreses incorporades a
negociacioé en el segment BME Growth de BME MTF Equity (en endavant la “Circular 3/2020
del BME Growth”), per mitja de la present comunica a mercat la seglent:

ALTRA INFORMACIO RELLEVANT (*)
Presentacio de la Junta General Ordinaria d’accionistes de 2026.

De conformitat amb el que disposa I'esmentada Circular 3/2020 del BME Growth, s’indica que
la informacié comunicada per la present ha estat elaborada sota I'exclusiva responsabilitat de
la Societat i els seus administradors.

Quedem a la seva disposici6é per a quants aclariments considerin oportuns.

Atentament,
Ernest Pérez-Mas
President del consell d’administracio de

Parlem Telecom Companyia de Telecomunicacions, S.A.

(*) Nota: En cas de discrepancia de comprensio entre les dues llengues, la versio en castella
és la que preval.

Parlem Telecom Companyia de Telecomunicacions, S.A. — Informacio per al mercat
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Vision del sector

Concentracion empresarial

Oleada de fusiones y adquisiciones gque reduce el numero de
operadores con red propia y concentra la cuota de mercado.

Orange + MasMovil » MasOrange: 2° operador de Espana por clientes

Vodafone » Zegona: Reposicionamiento estratégico con reduccion de red
Digi y Avatel en expansion por vias organicas y adquisiciones

Orange - MasMovil - Vodafone - Digi - Avatel

Socios financieros

Fondos de inversion presentes en el capital de las principales telcos
espanolas, gue condicionan |la estrategia del sector.

KKR, Cinven y Providence: accionistas de referencia de MasMoévil/MasOrange

Zegona Communications: inversor financiero propietario de Vodafone Espana

Fondo de infraestructura: accionistas de los fibercos neutros

KKR - Cinven - Providence - Zegona - fondo de infraestructura

Un mercado en plena concentracion que redefine el papel de cada actor

Socios industriales

Operadores con Iinfraestructura propia que ofrecen contratos
mayoristas de acceso a fibra y movil al resto del sector.

MasOrange y Telefonica: principales proveedores de red FTTH y movil
Fibercos (Onivia, Lyntia, Bluevia): redes neutras de fibra de nueva generacion

Relacion estratégica clave: determina margenesy calidad de servicio de los OMV

MasOrange - Telefénica - Onivia - Lyntia - Bluevia

Socios comerciales

Operadores sin red propia, como Parlem y Vera, que crecen
apoyandose en buena parte en contratos mayoristas.

Parlem: unico OMV de proximidad en catalan, lider en satisfaccion en Espana (OCU)

Veray otras OMV nacionales: competencia creciente en el segmento value
Ventaja diferencial: identidad territorial y calidad de servicio vs. precio

Parlem - Vera - otras OMV y operadores de proximidad



Resultados 2025

En un entorno de fuerte competencia en el sector de las telecomunicaciones, el Grupo
Parlem mantiene la base de clientes y estabiliza los principales indicadores operativos

Ingresos totales 2025

49,5 M€

H1 2025 2 255 M€

INDICADORES DE NEGOCIO
(2025 vs. 2024)

2024 Var.

Net Adds 79588  57.269  -2804%
Churn 155% 1,86% 0,31 p.p
ARPU 3770€ 56,98 € -1,91%

'Definido como el beneficio antes de intereses, impuestos, depreciaciones y amortizaciones, excluyendo las
iIndemnizaciones y los costes extraordinarios, como los asociados a operaciones de M&A y procesos de

reestructuracion.

Margen bruto? 2025

43%

Estable en un entorno competitivo
(pico 47% 2024)

RGUS POR PRODUCTO?

254.5775 251.32]1
18204 19.598
155.848 152475
2024 2025

EBITDA Recurrente!

2,8 M€

H1 2025 2 2.6 M€
+4 8 M€ desde 2022

#1 EN SATISFACCION AL
CLIENTE EN ESPANA

Mejor operador del Estado segun
una encuesta independiente

OTROS Satisfaccion general

MOVIL

FTTH . :
Atencion al cliente

Gestion de facturas

’Margen bruto: Ingresos — aprovisionamientos.
SRGUs: Revenue Generating Units): unidades generadoras de ingresos, equivalente al ndmero
de servicios activos contratados.



Evolucion financiera 2021 - 2025 —

Crecimiento sostenido de ingresos y consolidaciéon de la rentabilidad operativa en un mercado bajo presién

Ingresos (M€) EBITDA Recurrente (M€)
45 4 49,7 495 548
30,5 33,4 271 2,83
£41% 44% S 43% I -
22 (0,68)
(1,91)
2021 2022 2023 2024 2025
Ingresos Margen Bruto m202] 2022 m2023 m2024 m2025

+62% de crecimiento de ingresos en 5 anos EBITDA Recurrente: +4,7 M€ desde 2022
El ejercicio 2025 cierra con un ligero 2025 cierra por debajo del pico de 2024
descenso de margen por la intensidad (5,5M€) por la presidon competitiva.

competitiva del sector.

2021 2022 2023 2025

El crecimiento inorganico ha sido un motor clave de crecimiento en los Ultimos 5 anos: 14 integraciones ejecutadas entre 2014 y 2025
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Progresion KPIs de negocio (2021 - 2025)

Base de clientes estabilizada en el H2 2025, con un diferencial competitivo estructural basado en
proximidad, identidad y calidad de servicio

Planta Activa (RGUSs)

243.845

131.535

2021 2022 2023 2024 2025 2026

Planta activa

251k RGUs - +13,2% CAGR (2021 - 2025)

Desde el H2 2025, la planta se estabiliza:
altas y bajas se equilibran en un entorno de
mercado de maxima presion competitiva.

Bajada al 2026 principalmente en Aproop

Alta penetracion relativa en zonas de alto
arraigo

Net Adds!
22000 H2 2025

Cuerra de precios
20.000
15.000
10.000
5.000
0

2022 2023 2024 2025 2026

Net Adds

~3,5k altas netas mensuales (ultimo trimestre)

Mercado bajo fuerte presion de precios, a la
espera de que la consolidacion sectorial
reduzca la intensidad promocional.

Posicionamiento value for Money

Lengua, proximidad y calidad de servicio
como ejes de fidelizacidon

"'Net Adds: altas netas del periodo, calculadas como diferencia entre nuevas altas y bajas de clientes.

°Churn: tasa mensual de bajas sobre la planta activa total.

Churnz

Pico presion competitiva

1,61%

1,53%

Minimo 12 meses

2021 2022 2023 2024 2025 2026

Churn

1,63% churn (Q4 2025) - Estructuralmente
por debajo de la media sectorial

Churn en minimos de los ultimos 12 meses,
en medio de un entorno de alta presion
competitiva.

Retencion sdlida impulsada por calidad de
servicio y fidelizacion.



Cronologia corporativa 2026

2025 Julio Diciembre
17/07 16/12
Oferta vinculante sobre Oferta vinculante sobre
posible operacion corporativa posible operacion corporativa
con Avatel con Avatel
2026 Marzo Abril Mayo
24/03 30/04 11/05
Dimision consejero Recencion Bropuesta
delegadoy Informacion financiera del P Prop

nombramiento
presidente ejecutivo

26/03

Retirada de |a oferta sobre
posible operacion
corporativa con Avatel

ejercicio 2025.

posible Plan de
recapitalizacion

22/05

Previsiones ejercicio 2026

Junio

05/06 > 17/06

Situacion y avance/
actualizaciones del plan de
recapitalizacion y
nombramiento experto
iIndependiente en
reestructuraciones

30/06

Junta General Ordinaria
de accionistas

Julio/Agosto

Junta General
Extraordinaria



Ejes estratégicos 2026 - 2028

Estado de ejecucion de proyectos clave para alcanzar los objetivos marcados en el presupuesto de 2026 y mas alla

EJES ESTRATEGICOS

'I Optimizacion de costes
operativos

2 Inteligencia artificial y
automatizacion

3 Refuerzo de capital y
reordenacion de la deuda

4 Estabilizacion de clientes y
mejora del margen

Focalizacién en el negocio
5 core de telecomunicaciones
en Cataluna

DESCRIPCION

Reduccion agregada ~20% via renegociacion de contratos,
simplificacion organizativa y reorientacion de la inversion
comercial hacia canales de alto retorno.

Despliegue de herramientas de IA para la automatizacion
de procesos de atencion al cliente, monitorizacion de red y
gestion administrativa interna.

Redistribucion de vencimientos a corto plazo,
diversificacion de fuentes de financiacion y refuerzo de la
generacion de caja recurrente.

Captacion orientada a segmentos de alto valor, mejora del
ARPU, reduccion del churn y recuperacion de |Ia
catalanidad como ventaja competitiva estructural.

Venta de activos no estratégicos y focos en el negocio
"core"

Parlem Telecom. Posicionamiento como consolidador
selectivo del mercado de telecomunicaciones catalan.

3

ACCIONES ADOPTADAS / EN CURSO

Reduccion SAC-SAT y mas autocare (App, |A)
Optimizacion de los Call Centers (MST » Sosmatic)
Reestructuracion de RR. HH. y patrocinios

Reduccion de alquileres y venta de activos

Plan MirelA: Maria (voz IVR, en produccion), Nueva Laia
Agentes de |A: Jaume, Juria, Looker
Automatizacion: impagos, fibra, instalacion

Nuevo canal WhatsApp; menos Call Center y mejor CX

Plan de recapitalizacion en curso

Junta General Extraordinaria

Renegociacion de condiciones de comisiones de captacion
Acciones de fidelizacion y reposicionamientos
Red propia: campanas digitales hiper-segmentadas

Marketing volviendo a los origenes

Aproopo con estructura reducida
Parlem Tech (IT & Cloud) en desinversion

BlauFibra integrada satisfactoriamente



Campana "Vuelta al Cole" p

Volvemos con dias de Traca (actual) "Vuelta al Cole"

Celebrity protagonista
* Referente Deportivo catalan

Figura de reconocido prestigio en el mundo

(IVAINCLOS) §

€ del deporte, con fuerte vinculacion a |Ia
catalanidad y a los valores de Parlem. La
fimes P identidad se mantendra en reserva hasta la

comunicacion oficial.

Encén lestiu
amb Parlem

Activacion de colectivos

Plan de medios 360 y bases de datos

Recuperar y reforzar el valor de marca Parlem a traveés

el de una accién emocional que conecte con la identidad

parlem c.vior catalana y los valores de proximidad, calidad y
confianza que definen la marca.




Resultados Enero — Mayo 2026 -

ReSUItadOS fina nCierOS en Il'nea con presu pueStO de 2026 Resultados financieros no auditados y no sujetos a revision limitada.

Ingresos EBITDA recurrente Ahorro SAC

20,IM€ 553k€ -1,2 M€

-54% de inversion en captacion de clientes

En linea con el presupuesto 2026 En linea con el presupuesto de 2026 (SAC)
Revenue vs. Budget (M€) - Acumulado EBITDA Recurrente vs. Budget (M€) - Acumulado
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Parlem 2.0 — mas alla de la telco tradicional

La IA como oportunidad para diversificar el negocio y liderar una nueva linea para las PYMEs

La oportunidad

La IA dispara la productividad

de las PYMEs. Es un mercado

NUevVo, en plena expansiony
aun sin un referente claro.

El vacio

El catalan continua poco
desarrollado en la |A: un
espacio estratégico para
ocupar, ligado a nuestra
Identidad de marca.

El papel de Parlem

Nos posicionamos como el
habilitador de |A en catalan
para las PYMEs catalanas que
quieren dar el salto al mundo
de la IA.

De telco tradicional a lider de la IA en catalan para las PYMEs catalanas.



Junta General

Ordmarla 2026

JUNIO 2026



Ratificacion de |la valida constitucion de la Junta General
de Acclonistas, del orden del dia y de los cargos de
Presidente y Secretario.

R Orup partem



Examen y aprobacion de las Cuentas Anuales individuales
del ejerciclo cerrado a 31 de diciembre de 2025.

R Orup partem



Examen y aprobacion de la aplicacion del resultado del
ejercicio cerrado a 31 de diciembre de 2025.

R Orup partem



Examen y aprobacion de |la gestion social del Consejo de
Administracion correspondiente al ejercicio 2025.

R Orup partem



Examen y aprobacion de las Cuentas Anuales
consolidadas del ejerciclo cerrado a 31 de diciembre de

2025.

R Orup partem



Determinacion del importe maximo de la remuneracion
de los consejeros para el ejercicio de 2026.

R Orup partem



Modificacion parcial del articulo 6° de los Estatutos
Soclales de |la Socledad, relativo a la web corporativa y a
las comunicaciones entre accionistas y administradores

por medios telematicos, con la finalidad de adaptar su
redaccion al cambio de la hueva denominacion de |3
pagina web corporativa aprobada por el Consejo de

Administracion en la sesion celebrada el 30 de abril de

2026. jp Orup parlem



Delegacion de facultades.

R Orup partem



Redaccion, lectura y aprobacion, en su caso, del acta.

R Orup partem



Junta General Ordinaria 2026

R Orup partem
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Visio del sector

Un mercat en plena concentracié que redefineix el paper de cada actor

Concentracié empresarial

Onada de fusions i adquisicions que redueix el nombre d'operadors
amb xarxa propia | concentra la quota de mercat.

Orange + MasMovil » MasOrange: 2n operador d'Espanya per clients

Vodafone » Zegona: Reposicionament estrategic amb reduccid de xarxa
Digi i Avatel en expansio per vies organiques | adquisicions

Orange - MasMovil - Vodafone - Digi - Avatel

Socis financers

Fons d'inversido presents al capital de les principals telcos
espanyoles, que condicionen l'estrategia del sector.

KKR, Cinven i Providence: accionistes de referéncia de MasMdévil/MasOrange

Zegona Communications: inversor financer propietari de Vodafone Espana

Fons d'infraestructura; accionistes de les fibercos neutres

KKR - Cinven - Providence - Zegona - fons d'infraestructura

25

Socis industrials

Operadors amb infraestructura propia que ofereixen contractes
majoristes d'accés a fibra i mobil a |la resta del sector.

MasOrange i Telefonica: principals proveidors de xarxa FTTH i mobil

Fibercos (Onivia, Lyntia, Bluevia): xarxes neutres de fibra de nova generacioé
Relacid estrategica clau: determina marges i qualitat de servei dels OMV

MasOrange - Telefénica - Onivia - Lyntia - Bluevia

Socis comercials

Operadors sense xarxa propia, com Parlem | Vera, que creixen
recolzant-se en bona part en contractes majoristes.

Parlem: unic OMV de proximitat en catalg, lider en satisfaccid a Espanya (OCU)

Vera i altres OMV nacionals: competencia creixent en el segment value
Avantatge diferencial: identitat territorial i qualitat de servei vs. preu

Parlem - Vera - altres OMV i operadors de proximitat



Resultats 2025

En un entorn de forta competéncia al sector de les telecomunicacions, el Grup
Parlem manté la base de clients i estabilitza els principals indicadors operatius

Ingressos totals 2025

49,5 M€

H1 2025 2 255 M€

INDICADORS DE NEGOCI
(2025 vs. 2024)

2024 Var.

Net Adds 79588  57.269  -2804%
Churn 155% 1,86% 0,31 p.p
ARPU 3770€ 56,98 € -1,91%

"'Definit com el benefici abans d'interessos, impostos, depreciacions i amortitzacions, excloent les
Indemnitzacions i els costos extraordinaris, com els associats a operacions de M&A | processos de

reestructuracio.

Marge Brut? 2025

43%

Estable en un entorn competitiu
(pic 47% 2024)

RGUS PER PRODUCTE?

254 375 251327
18.204 19.598
155.848 152.475
80.323 79.248
2024 2025

ALTRES
MOBIL
FIBRA

’Marge Brut = Ingressos - Aprovisionaments

EBITDA Recurrent!

2,8 M€

H1 2025 2 2.6 M€
+4 8 M€ des de 2022

#1 EN SATISFACCIO AL
CLIENT A ESPANYA

Millor operador de I'Estat segons
una enquesta independent

Satisfaccido general

Atencio al client

Gestiod de factures

2RGUs: Revenue Generating Units): unitats generadores d'ingressos, equivalent al nombre de
serveis actius contractats.



Evolucio financera 2021 - 2025

Creixement sostingut d’'ingressos i consolidacio de la rendibilitat operativa en un mercat sota pressio

Ingressos (M€)

45,4 “3,7
305 33,4
0 4 7%
41% 44%
32%
2021 2022 2023 2024
INgressos Marge Brut

+62% de creixement d’'ingressos en 5 anys

L'exercici 2025 tanca amb un lleuger
descens de marge per la intensitat
competitiva del sector.

2021

EBITDA Recurrent (M€)
495 5,48
5 . 5
(0,68)
(1,91)
2025
m2021 =m2022 m2023 m2024 m2025

EBITDA Recurrent: +4,7 M€ des de 2022

2025 tanca per sota del pic de 2024
(5,5M€) per |la pressido competitiva.

2022 2023 2025

El creixement inorganic ha estat un motor clau de creixement en els Ultims 5 anys: 14 integracions executades entre 2014 |1 2025
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Progressio KPIs de negoci (2021 - 2025)

Base de clients estabilitzada al H2 2025, amb un diferencial competitiu estructural basat en proximitat,

identitat i qualitat de servei

Planta Activa (RGUSs)

243.845

131.535

2021 2022 2023 2024 2025 2026

Planta activa

251k RGUs - +13,2% CAGR (2021 - 2025)

Des del H2 2025, la planta s'estabilitza: altes
| baixes s'equilibren en un entorn de mercat
de maxima pressidé competitiva.

Baixada al 2026 principalment a Aproop

Alta penetracid relativa en zones d'alt
arrelament

Net Adds!
22000 H2 2025
Cuerra de preus
20.000
15.000
10.000
5.000
0
2022 2023 2024 2025 2026
Net Adds

~3,5k altes netes mensuals (Gltim trimestre)

Mercat sota forta pressid de preus, a
l'espera que la consolidacido sectorial
redueixi la intensitat promocional.

Posicionament value for Money

Llengua, proximitat | qualitat de servei com
a eixos de fidelitzacio

"' Net Adds: altes netes del periode, calculades com a diferéncia entre noves altes | baixes de clients..

°Churn: taxa mensual de baixes sobre la planta activa total.

Churnz
Pic pressio competitiva
1,61%
1,53%
Minim 12 mesos
2021 2022 2023 2024 2025 2026

Churn

1,63% churn (Q4 2025) - Estructuralment per
sota de la mitjana sectorial

Churn en minims dels ultims 12 mesos,
enmig d'un entorn dalta pressio
competitiva.

Retencid solida impulsada per qualitat de
servel | fidelitzacio.



Cronologia corporativa 2026

2025 Juliol

17/07

Oferta vinculant sobre possible
operacio corporativa amb

Avatel

2026 M3 rc

24/03

Dimissio conseller delegat
| nomenament president
executiu

26/03

Retirada de |'oferta sobre
possible operacid
corporativa amb Avatel

Desembre

16/12

Oferta vinculant sobre possible

operacio corporativa amb

Avatel

Abril

30/04

Informacio financera de
I'exercici 2025.

Malg

11/05

Recepcid proposada
possible Pla de
recapitalitzacio

22/05

Previsions exercici 2026

Juny

05/06 > 17/06

Situacié i avancg/
actualitzacions del pla de
recapitalitzacio i
nomenament expert
iIndependent en
reestructuracions

30/06

Junta General Ordinaria d'
accionistes

Juliol/Agost

Junta General
Extraordinaria



Eixos estratégics 2026 -2028

Estat d’execucid de projectes clau per assolir els objectius marcats en el pressupost de 2026 i més enlla

EIXOS ESTRATEGICS

'I Optimitzacio de costos
operatius

2 Intel-ligéncia artificial i
automatitzacio

3 Reforc de capital i
reordenacio del deute

4 Estabilitzacioé de clients i
millora del marge

Focalitzacioé en el negoci
5 core de telecomunicacions
a Catalunya

DESCRIPCIO

Reduccido agregada ~20% via renegociacido de contractes,
simplificacid organitzativa | reorientacid de la inversio
comercial cap a canals d'alt retorn.

Desplegament d'eines d'|A per a l'automatitzacid de
processos d'atencid al client, monitoratge de xarxa i gestio
administrativa interna.

Redistribucido de venciments a curt termini, diversificacio
de fonts de financament i refor¢ de la generacio de caixa
recurrent.

Captacidé orientada a segments d'alt valor, millora de
I'ARPU, reduccid del churn i recuperacid de la catalanitat
com a avantatge competitiu estructural.

Venda d'actius no estrategics i focus en el negoci “core” de
Parlem Telecom. Posicionament com a consolidador
selectiu del mercat de telecomunicacions catala.

30

ACCIONS ADOPTADES / EN CURS

Reduccio SAC-SAT | més autocare (App, |A)
Optimitzacio dels Call Centers (MST » Sosmatic)
Reestructuracio de RR.HH. | patrocinis

Reduccio de lloguers | venda d'actius

Pla MirelA: Maria (veu IVR, en produccid), Nova Laia
Agents d'lA: Jaume, Juria, Looker
Automatitzacido: impagaments, fibra, instal-lacio

Nou canal WhatsApp; menys Call Center i millor CX

Pla de recapitalitzacio en curs

Junta General Extraordinaria

Renegociacio de condicions de comissions de captacio
Accions de fidelitzacio i reposicionaments
Xarxa propia: campanyes digitals hiper-segmentades

Marqueting tornant als origens

Aproop amb estructura reduida
Parlem Tech (IT & Cloud) en desinversio

BlauFibra integrada satisfactoriament



Campanya “Tornada al Cole”

Tornem amb dies de Traca (actual) “Tornada al Cole”

Celebrity protagonista
* Referent Esportiu catala

| Figura de reconegut prestigl en el mon de
€ 'esport, amb forta vinculacid a |la catalanitat |

/mes als valors de Parlem. La identitat es mantindra
bro IS en reserva fins a la comunicacio oficial.

Encén lestiu
amb Parlem

Activacio de col-lectius

Pla de mitjans 360 i bases de dades

Recuperar i reforcar el valor de marca Parlem a través
/mes e ° ° ° °
sl ssiarmibre d'una accid emocional que connecti amb la identitat

catalana i els valors de proximitat, qualitat i confianca

parlem s uor
que defineixen la marca.




Resultats Gener - Maig 2026 -

Resultats financers en linia amb pressu post de 2026 Resultats financers no auditats i no subjectes a revisié limitada.
Ingressos EBITDA Recurrent Estalvi SAC
20,IM€ 553k€ -1,2 M€
En linla amb el pressupost 2026 En linla amb el pressupost de 2026 -54% d'inversio en captacio de clients (SAC)

Revenue vs. Budget (M€) - Acumulat EBITDA Recurrentvs. Budget (M€) - Acumulat
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Parlem 2.0 — més enlla de la telco tradicional

La IA com a oportunitat per diversificar el negoci i liderar una nova linia per a les PIMEs

L'oportunitat El buit El paper de Parlem
La IA dispara la productivitat de El catala continua poc Ens posicionem com
les PIMEs. Es un mercat nou, en desenvolupat en la [A: un espal I'habilitador d'lA en catala per a
plena expansio | encara sense estrategic per ocupat, lligat a la les PIMEs catalanes que volen
un referent clar. nostra identitat de marca. fer el salt al moén de la IA.

De telco tradicional a lider de la IA en catala per a les PIMEs catalanes.



Junta General

Ordmarla 2026

JUNIO 2026



Ratificacio de la valida constitucio de la Junta General
d'Accionistes, de |I'ordre del dia | dels carrecs de President
| Secretarl.

R Orup partem



Examen | aprovacio dels Comptes Anuals iIndividuals de
'exercicl tancat a 31 de desembre de 2025.

R Orup partem



Examen | aprovacio de l'aplicacio del resultat de 'exercicl
tancat a 31 de desembre de 2025.

R Orup partem



Examen | aprovacio de la gestio social del Consell
d'Administracio corresponent a l'exercicl 2025.

R Orup partem



Examen | aprovacio dels Comptes Anuals consolidats de
'exercicl tancat a 31 de desembre de 2025.

R Orup partem



Determinacio de I'import maxim de la remuneracio dels
consellers per a I'exercicl de 2026.

R Orup partem



Modificacio parcial de l'article 6e dels Estatuts Socials de
|la Socletat, relatiu a la web corporativa | a les
comunicaclions entre accilonistes | administradors per
Mitjans telematics, amb la finalitat d'adaptar la seva
redacclo al canvi de la hova denominacio de la pagina
web corporativa aprovada pel Consell d'Administracio en

|la sessiO celebrada el 30 d'abril de 2026.
R Orup partem



Delegacio de facultats.

R Orup partem



Redacclio, lectura | aprovacio, sl escau, de |'acta.

R Orup partem



Junta General Ordinaria 2026

R Orup partem
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